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В конференции по перестрахованию, 
которую ежегодно проводит Всероссий-
ский Союз Страховщиков, традиционно 
приняли участие руководители и специа-
листы ведущих российских и зарубежных 
перестраховочных компаний, предста-
вители страховых организаций, органов 
государственной власти и СМИ – всего 
более 450 человек. 

В программу XIII Всероссийской кон-
ференции вошло, в том числе, обсуж-

нию к выходу на рынки стран СНГ», – за-
явил Президент Инвестиционной группы 
«Трастком», Председатель Правления 
ОСАО «Россия» Абдулжелил Абдулкери-
мов.

Алексей Разуваев по решению Совета 
директоров ОСАО «Россия» займет долж-
ность Председателя Совета директоров 
компании.

«Сегодня «Россия» является одним из 
ведущих отечественных страховщиков, 
успехи которого признаны как професси-
ональным сообществом, так и нашими 
клиентами. Компания уверенно демонс-
трирует организационную и финансовую 
стабильность, но довольствоваться се-
годняшними позициями было бы опро-
метчивым шагом, особенно в рамках ус-
ловий, которые сегодня нам дает рынок. 
Тот опыт, которым обладает Абдулжелил 
Абдулкеримов, я уверен, необходим ком-
пании, готовой выйти на новый этап свое-
го развития, но уже в горизонте постсо-
ветского пространства», – комментирует 
Председатель Совета директоров ОСАО 
«Россия» Алексей Разуваев.

Определен новый состав 
Правления ОСАО «Россия» 

В рамках заседания Совета директо-
ров ОСАО «Россия», состоявшегося 13 
апреля 2009 года, был утвержден новый 
состав Правления Общества. 

Председателем Правления ОСАО 
«Россия» стал Президент компании Аб-
дулжелил Абдулкеримов. 

В состав Правления Общества вошли 
председатель Совета директоров Алек-
сей Разуваев, первый вице-президент 
– исполнительный директор Артур Си-
беков, старший вице-президент Игорь 
Фатьянов, старший вице-президент и ру-
ководитель филиала «Московская реги-
ональная дирекция» Наталия Ведмедь, 
главный бухгалтер Екатерина Андреева, 
начальник службы внутреннего контроля 
Андрей Ковалев, руководитель финансо-
во-экономического департамента Алек-
сандр Данилов и руководитель департа-
мента стратегического планирования и 
маркетинга Андрей Крупнов.

дение проблем и перспектив развития 
российского и международного перестра-
ховочного рынка в условиях финансовой 
нестабильности в мире, конкурентоспо-
собности российского перестраховщика 
на международном рынке перестрахова-
ния, а также обзор тенденций на рынке 
страхования в России и их влияние  на 
кредитные рейтинги.

 В рамках конференции состоялись 
пленарные заседания и круглый стол по 
вопросам документирования и налого-
обложения перестраховочных операций 
под председательством Заместителя Ге-
нерального директора ОСАО «Россия» 
Игоря Фатьянова.

«Страховое общество «Россия» уже 
третий год подряд выступает в качестве 
стратегического партнера Всероссийской 
конференции по перестрахованию, что 
позволяет существенно расширить круг 
партнеров по перестрахованию, а также 
усилить позиции Общества среди компа-
ний, которые представлены на российс-
ком перестраховочном рынке», - коммен-
тирует начальник Управления развития 
перестрахования ОСАО «Россия» Ната-
лья Ункович.

ОСАО «Россия» выступило 
стратегическим партнером XIII 
Всероссийской конференции 
по перестрахованию

ОСАО «Россия» выступило стратеги-
ческим партнером XIII Всероссийской 
конференции по перестрахованию, кото-
рая прошла 24-25 марта в Центре Между-
народной Торговли в Москве. 

Страховая группа «Россия» 
провела реорганизацию управ-
ленческой структуры

В соответствии с планами по реоргани-
зации управленческой структуры Страхо-
вой группы «Россия» решением Совета 
директоров ОСАО «Россия» Председа-
телем Правления страхового общества 
назначен Абдулжелил Абдулкеримов, 
Президент инвестиционной группы «Трас-
тком» – ключевого акционера Группы.

На новом посту Абдулжелил Абдул-
керимов намерен заниматься, в первую 
очередь, усилением позиций страховой 
группы в регионах, а также развитием 
бизнеса «России» в странах СНГ.

«Страховой бизнес является одним из 
стратегических приоритетов «Трасткома» 
и, несмотря на ситуацию, сложившуюся 
сегодня в экономической сфере, наши 
стратегические планы остаются неизмен-
ными. Мы намерены не только укрепить 
позиции «России» на российском стра-
ховом рынке, но и подготовить компа-
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стоялся в развлекательном боулинг-клу-
бе «Боу-бол» в Москве. 

Открывая вечер, к игрокам и зрителям 
обратился руководитель Департамента 
рекламы и PR Андрей Коженков, кото-
рый отметил: «Отличительная черта пе-
рестраховочного бизнеса состоит в том, 
что его участники в достаточной степени 
консолидированы и дружны. И сегодняш-
ний вечер – лучшее тому доказательство. 
Хочется надеяться, что инициатива по 
неформальному общению, с которой уже 
не первый год выступает ОСАО «Россия», 
не только станет доброй традицией, но и 
будет способствовать построению теплых 
дружеских отношений на перестраховоч-
ном рынке России».  

В турнире приняли участие несколько 
команд, сформированных по экскорпора-
тивному принципу. Победители турнира 
получили памятные подарки от Страхово-
го Общества «Россия».

Подводя итоги соревнования, Замес-
титель Генерального директора ОСАО 
«Россия» Игорь Фатьянов поздравил по-
бедителей и отметил наиболее ярких и 
энергичных игроков. Он подчеркнул, что 
динамизм присущ представителям пере-
страховочного бизнеса, и пожелал всем 
участникам мероприятия сохранить эти 
позитивные качества и настрой в повсед-
невной работе, что позволит совместно 
преодолеть период финансовой неста-
бильности.

Директору Краснодарского фи-
лиала ОСАО «Россия» Галине 
Щукиной объявлена благодар-
ность за вклад в становление 
страхового рынка на Кубани

Директору Краснодарского филиала 
ОСАО «Россия» Галине Александровне 
Щукиной объявлена благодарность Главы 
администрации (губернатора) Краснодар-
ского края Александра Николаевича Тка-
чева за вклад в становление страхового 
рынка на Кубани, добросовестный труд и 
достигнутые успехи в работе. 

В сфере страхования Галина Александ-
ровна Щукина работает уже 19 лет. За это 
время она не только проявила себя как 
грамотный организатор и генератор идей 
развития страхового бизнеса в регионе, 
но и внесла немаловажный личный вклад 
в развитие страховой культуры края. Под 
ее руководством Краснодарский филиал 
ОСАО «Россия» прочно удерживает ли-
дирующие позиции в страховой отрасли 
региона.

Краснодарскому филиалу 
ОСАО «Россия» – 10 лет

Краснодарскому филиалу ОСАО «Рос-
сия» исполнилось 10 лет. Несмотря на 
высокий уровень конкуренции на регио-
нальном страховом рынке, на протяжении 
всего периода своего существова-

ОСАО «Россия» получило 
премию «RUSTRAHOVKA 
AWARDS 2008»

ОСАО «Россия» получило премию 
«RuStrahovka Awards 2008» в номинации 
«Лучший сайт страховой компании». 

Онлайн-премия в области страхования 
«RuStrahovka Awards» оценивает наибо-
лее заметные достижения страховых 
компаний и представителей страхового 
сообщества в сети Интернет за прошед-
ший год. Номинантами премии являются 
страховые и перестраховочные компа-
нии, страховые брокеры, медицинские 
страховые компании и другие участники 
страхового рынка. 

«Присуждение премии «RuStrahovka 
Awards 2008» нашей компании стало для 
нас вдвойне приятным событием. То, что 
интернет-ресурс компании был отобран 
экспертами, а затем стал лучшим по ито-
гам голосования, в первую очередь, ста-
ло подтверждением верности избранной 
нами дизайн-концепции – нам удалось 
создать проект, полностью соответствую-
щий идеологии «России», сочетающей в 
себе современность и классический под-
ход к ведению бизнеса. И мы планируем 
сделать эту особенность сайта еще более 
яркой – до конца года на ресурсе будет в 
полном объеме представлена экспозиция 
Музея истории российского страхования, 
созданного компанией более десяти лет 
назад. Кроме того, «Россия» стала пер-
вой страховой компанией – обладателем 
кубка «RuStrahovka Awards», поскольку 
подобный конкурс проводился впервые 
в истории Рунета. Хочется пожелать ор-
ганизаторам премии дальнейшего ус-
пешного развития, а мы, в свою очередь, 
приложим все усилия для комплексного 
развития сетевых коммуникаций компа-
нии», – комментирует руководитель Де-
партамента рекламы и PR ОСАО «Рос-
сия» Андрей Коженков. 

ОСАО «Россия» провело тур-
нир по боулингу среди участни-
ков перестраховочного рынка

ОСАО «Россия» провело турнир по 
боулингу, приуроченный к закрытию XIII 
Всероссийской конференции по пере-
страхованию. Вечер, на который были 
приглашены участники конференции, со-



4

АПРЕЛЬ    2009НОВОСТИ

руководитель Департамента по финансо-
вому и фондовому рынку Краснодарского 
края Игорь Славинский.

В рамках вечера состоялось выступ-
ление Председателя Совета директоров 
ОСАО «Россия» Алексея Разуваева. Он 
поздравил всех сотрудников филиала с 
юбилеем и вручил директору филиала Га-
лине Щукиной ценный приз, отметив при 
этом, что Краснодарский филиал – это 
гордость компании.

Департамент транспортного 
страхования ОСАО «Россия» 
подвел итоги 1 квартала
2009 года

В 1 квартале 2009 года Департамент 
транспортного страхования ОСАО «Рос-
сия» продемонстрировал стабильные ре-
зультаты деятельности, обеспечив выпол-
нение плана сборов страховой премии по 
профильным видам страхования – стра-
хованию грузов, морских рисков и ответс-
твенности перевозчиков. Объем собран-
ной Департаментом страховой премии 
превысил 46,8 млн. рублей.  

«Несмотря на существенное снижение 
товарооборота и соответствующее паде-
ние объемов грузоперевозок, которые мы 
наблюдаем в условиях кризиса, Депар-
таменту удалось выйти на плановые по-
казатели по сборам премии. И, в первую 
очередь, основой достигнутого успеха 
стала высокая эффективность деятель-
ности всего коллектива Департамента, за 
которую мне хочется выразить отдельную 
благодарность», – комментирует руко-
водитель Департамента транспортного 
страхования ОСАО «Россия» Алексей 
Пашков.

Дирекция авиационного стра-
хования ОСАО «Россия» подве-
ла итоги 2008 года и 1 квартала 
2009 года

Дирекция авиационного страхования 
ОСАО «Россия» подвела итоги деятель-
ности за 2008 год и 1 квартал 2009 года. 
В прошедшем году по сравнению с 2007 
годом объем страхования по авиацион-
ным видам в ОСАО «Россия» вырос в 3 
раза. В 1 квартале 2009 года темпы рос-
та сохраняются, сумма сборов страховой 
премии подразделением превысила пла-

новые показатели на 82%. 
Одним из основных направлений роста 

бизнеса Дирекции стало дальнейшее раз-
витие страхования в авиастроительном 
комплексе в рамках проектов ключевых 
партнеров и клиентов компании, а также 
страхование воздушных судов и граждан-
ской ответственности авиаперевозчиков 
и эксплуатантов,  страхование спортив-
ной и деловой авиации, самолетов и вер-
толетов, находящихся в собственности 
частных лиц. На новый уровень взаимо-
действия вышло сотрудничество с Объ-
единенной авиастроительной корпора-
цией в вопросах страхования различных 
отраслевых программ. 

«Помимо достижения высоких пока-
зателей по сборам премии, для нас не 
менее важно и то, что в 1 квартале окон-
чательно завершено формирование ал-
горитма взаимодействия с филиалами 
компании по андеррайтингу авиационных 
рисков, а также с перестраховщиками 
и брокерами – по размещению данных 
рисков преимущественно на лондонском 
рынке. 

До конца этого года мы ставим перед 
собой большие планы по расширению   
бизнеса   на   авиационном   рынке   стра-
хования:  гармонизации в части привле-
чения новых клиентов из числа авиаком-
паний коммерческой авиации, развитию 
этого направления бизнеса в региональ-
ных подразделениях компании», – ком-
ментирует руководитель Дирекции ави-
ационного страхования ОСАО «Россия» 
Олег Зудин.   

В феврале 2009 года Московс-
кий областной филиал ОСАО 
«Россия» показал лучший 
результат по банковским про-
дажам за последние годы

Московский областной филиал ОСАО 
«Россия» подвел итоги банковских про-
даж за февраль 2009 года. Объем соб-
ранной страховой премии превысил ме-
сячные показатели прошлого и текущего 
годов, составив 4,5 млн. рублей. При этом 
доля банковских продаж в общем объ-
еме сборов страховой премии клиентских 
офисов компании в Московской области 
составила около 47%, что также стало 
максимальным показателем за послед-
ний год. 

ния филиал прочно удерживал лидирую-
щие позиции в страховой отрасли Крас-
нодарского края как по объемам сборов 
страховой премии, так и по уровню раз-
вития добровольных видов страхования. 

На сегодняшний день партнерами и 
клиентами филиала являются крупные 
промышленные и сельскохозяйственные 
предприятия региона, Муниципальные 
образования города и края, а также более 
100 тысяч жителей Кубани. Региональная 
сеть филиала является одной из самых 
развитых в Краснодарском крае и на-
считывает 66 клиентских офисов и точек 
продаж. На протяжении последних 5 лет 
филиал входит в тройку лидеров страхо-
вых компаний региона по сборам страхо-
вой премии, и уже несколько лет подряд 
занимает первое место по объемам биз-
неса в рамках филиальной сети ОСАО 
«Россия». 

«Динамика роста бизнеса филиала 
отличается исключительной позитивнос-
тью, что позволяет нам прогнозировать 
стабильное развитие в долгосрочной 
перспективе и ставить перед собой но-
вые амбициозные планы по упрочению 
позиций «России» на страховом рынке 
Краснодарского края. Так сложилось, что 
10-летие филиала мы празднуем в непро-
стое время, но говорят, что это время про-
фессионалов – в трудной ситуации силь-
ные становятся еще сильнее. И мы будем 
двигаться только к вершинам и только к 
победам. Я уверена, что команде Крас-
нодарского филиала ОСАО «Россия» эта 
задача по плечу», - комментирует дирек-
тор Краснодарского филиала ОСАО «Рос-
сия» Галина Щукина.

Торжественное мероприятие, посвя-
щенное празднованию 10-летия Крас-
нодарского филиала ОСАО «Россия», 
состоялось в Музыкальном театре твор-
ческого объединения «Премьера» в Крас-
нодаре. 

На празднование юбилея были пригла-
шены ключевые сотрудники, партнеры и 
клиенты филиала. В числе почетных гос-
тей на мероприятии  присутствовали Пре-
зидент Инвестиционной группы «Трас-
тком», Председатель Правления ОСАО 
«Россия» Абдулжелил Абдулкеримов, 
Председатель Совета директоров ОСАО 
«Россия» Алексей Разуваев, Замести-
тель губернатора Краснодарского края по 
сельскому хозяйству Евгений Громыко и 
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«Несмотря на общую экономическую 
ситуацию, Московский областной фили-
ал продолжает активное развитие бан-
ковского канала продаж, запуская новые 
проекты сотрудничества, не забывая о 
пролонгации уже действующих кредит-
ных договоров страхования, обеспечивая 
качественное сопровождение банковских 
продуктов и снижая риски финансовых 
институтов. При этом высокие результа-
ты деятельности могут быть достигнуты 
только благодаря квалифицированнос-
ти и целеустремленности всей команды 
Московского областного филиала. Поэто-
му в наших ближайших планах – введе-
ние внутреннего конкурса по банковским 
продажам среди клиентских офисов, ко-
торый, мы уверены, станет стимулом для 
дальнейшего развития банковского стра-
хования», – комментирует руководитель 
Управления по работе с финансовыми 
институтами филиала «Московская ре-
гиональная дирекция» ОСАО «Россия» 
Елена Семенова.

ОСАО «Россия» в Хабаровс-
ке застраховало участников 
соревнований «Многоборье по 
ПДД» 

Филиал ОСАО «Россия» в г. Хабаровск 
застраховал от несчастных случаев 30 
участников соревнований «Многоборье 
по ПДД», организованных автомобиль-
ным клубом «Forward». 

Участники соревнований были обеспе-
чены страховой защитой ОСАО «Россия» 
по таким рискам как смерть, инвалид-
ность I, II и III группы и травма. Страховая 
сумма составила 1,5 млн. рублей. 

Помимо состязания в знании правил 
дорожного движения, участники много-
борья померялись силами в мастерстве 
скоростного маневрирования и управле-
ния автомобилем в непростых дорожных 
условиях. 

Отдел качества ОСАО «Россия» 
запускает интерактивный канал 
связи с клиентами компании 

 Отдел качества Управления клиентских 
коммуникаций филиала «Московская ре-
гиональная дирекция» ОСАО «Россия» 
ввел в свою деятельность дополнитель-
ный канал связи с клиентами компании. 

Теперь со специалистами Отдела качес-
тва можно будет связаться не только по 
электронной почте rossia@ros.ru или еди-
ному федеральному телефонному номе-
ру (495) 799-99-99, но и в режиме онлайн 
по номеру ICQ 580079976.  

Запуск интерактивного канала связи с 
Отделом качества ОСАО «Россия» при-
звано существенным образом повысить 
качество работы с входящими обращени-
ями клиентов компании. 

«Введение в деятельность Отдела ка-
чества нового канала связи стало одним 
из шагов в реализации комплекса задач 
подразделения, направленных на сис-
тематическое повышение уровня сер-
висного обслуживания, предлагаемого 
клиентам компании», – комментирует ру-
ководитель Отдела качества Управления 
клиентских коммуникаций филиала «Мос-
ковская региональная дирекция» ОСАО 
«Россия» Виктория Баркалова. 

ОСАО «Россия» застраховало 
самолет ООО «НПО «Мостовик» 
на 37,9 млн. рублей 

Филиал ОСАО «Россия» в г. Омск за-
ключил договор страхования воздушных 
судов с ООО «НПО «Мостовик». 

По условиям договора ОСАО «Россия» 
обеспечило страховую защиту принадле-
жащего ООО «НПО «Мостовик» воздуш-
ного судна марки Hawker-125-700В. Реак-
тивный самолет застрахован по полному 
пакету рисков сроком на один год. Стра-
ховая сумма составила  37,9 млн. рублей.

ООО «НПО «Мостовик» – одно из 
крупнейших предприятий Сибирского 
федерального округа, осуществляющее 
строительство объектов транспортного и 
специального назначения по всей терри-
тории России и за ее пределами.

ОСАО «Россия» выплатило 
более 1,4 млн. рублей за по-
хищенный рефрижераторный 
контейнер

ОСАО «Россия» осуществило выплату 
страхового возмещения по случаю хище-
ния рефрижераторного контейнера.

Контейнер с грузом мороженой свини-
ны, застрахованный в ОСАО «Россия» по 
договору страхования грузов, был похи-
щен во время транспортировки из Санкт-

Петербурга в Московскую область.
Во время следования по федеральной 

трассе Санкт-Петербург – Москва авто-
мобиль-контейнеровоз был остановлен 
неизвестными лицами, замаскировавши-
мися под сотрудников ГИБДД. Применив 
грубую физическую силу, злоумышлен-
ники связали водителя и вывезли в лес. 
При этом автомобиль с прицепом, контей-
нером и перевозимым грузом был похи-
щен. Через несколько дней автомобиль 
без прицепа, контейнера и груза был об-
наружен в другом районе Ленинградской 
области.  

 На основании заключенного договора 
страхования ОСАО «Россия» выплатило 
владельцу груза страховое возмещение в 
размере, превысившем 1,4 млн. рублей. 

ОСАО «Россия» в Калинингра-
де обеспечит страховую защи-
ту груза на 281,8 млн. рублей

Филиал ОСАО «Россия» в г. Калининг-
рад заключил договор страхования груза 
с ОАО «РЖД» на общую страховую сумму 
281,8 млн. рублей. 

В соответствии с условиями подписан-
ного договора, ОСАО «Россия» застра-
ховало оборудование связи, принадле-
жащее ОАО «РЖД», от повреждений или 
уничтожения в результате пожара, взры-
ва, стихийных бедствий, опасных при-
родных явлений, а также на случай ДТП, 
авиакатастрофы и противоправных дейс-
твий третьих лиц. 

 Оборудование, перевозимое автомо-
бильным и авиационным транспортом, 
застраховано на время перевозки, вклю-
чая перегрузку и хранение на аэродро-
мах. 

Департамент безопасности ОСАО 
«Россия» довел до суда дело о 
страховом мошенничестве

Департаментом безопасности ОСАО 
«Россия» доведено до суда дело о стра-
ховом мошенничестве со стороны быв-
шего сотрудника МВД.

Страхователь С. обратился в ОСАО 
«Россия» с заявлением о том, что при-
надлежащий ему дачный дом, застрахо-
ванный в компании, полностью уничтожен 
огнем. Стоимость ущерба была оценена 
в 2,5 млн. рублей. Cтрахователь 
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утверждал, что дом сгорел зимой и по-
жарная бригада для его тушения не вы-
зывалась – по этой причине акт о пожаре 
был составлен спустя два дня после про-
исшествия. 

Проверка, проведенная Департаментом 
безопасности ОСАО «Россия», показала, 
что пожар на даче страхователя произо-
шел осенью и еще до заключения догово-
ра страхования с ОСАО «Россия»: пожар 
произошел утром, а договор страхования 
был подписан вечером того же дня. Это 
подтверждали как свидетельские пока-
зания соседей, так и запись о пожаре на 
даче гр. С. в журнале учета выездов по-
жарных нарядов территориального отде-
ла ОГПН по Ступинскому району. 

Тем не менее, в ОГПН по Ступинскому 
району было вынесено постановление об 
отказе в возбуждении уголовного дела по 
данному факту. В связи с закрытием уго-
ловного дела Департамент безопасности 
ОСАО «Россия» обратился в Управление 
собственной безопасности ГУВД Мос-
ковской области, где дело было возбуж-
дено вновь по ст.ст. 30 ч.3 и 159 ч.4 УК 
РФ. Было выяснено, что на момент об-
ращения в ОСАО «Россия» гр. С. являл-
ся начальником отделения технического 
надзора ОГИБДД УВД по Ступинскому 
муниципальному району.  

В настоящее время уголовное дело в 
отношении гр. С. передано в суд Москов-
ской области.

ОСАО «Россия» поздравило 
с 10-летием ОАО «Ильюшин 
Финанс Ко.»

ОСАО «Россия» приняло участие в тор-
жественном мероприятии, посвященном 
празднованию 10-летия своего давнего 
партнера – российской авиализинговой 
компании «Ильюшин Финанс Ко.». Праз-
дничный вечер состоялся 26 марта в рес-
торане «Метрополь» в Москве. 

На празднование юбилея «Ильюшин 
Финанс Ко.» были приглашены ключевые 
сотрудники, бизнес-партнеры и клиенты 
компании. В числе почетных гостей на 
мероприятии  присутствовали директор 
Дирекции авиационного страхования 
ОСАО «Россия» Олег Зудин и руководи-
тель Департамента рекламы и PR Андрей 
Коженков. Олег Зудин зачитал поздрави-
тельный адрес от имени Председателя 

Совета директоров Общества Алексея 
Разуваева, поздравил всех сотрудников с 
юбилеем и вручил генеральному директо-
ру ОАО «Ильюшин Финанс Ко.» Алексан-
дру Рубцову памятный подарок от ОСАО 
«Россия», отметив при этом, что компа-
ния вносит неоценимый вклад в наращи-
вание экономического потенциала нашей 
страны и по праву является лидером в 
области авиационного лизинга в России. 

В ходе мероприятия был показан 
фильм, в котором были отражены основ-
ные вехи в истории развития ОАО «Иль-
юшин Финанс Ко.», прошедшего путь от 
небольшой организации до крупной авиа-
лизинговой компании, которая пользуется 
доверием клиентов и имеет репутацию 
надежного делового партнера.

ОСАО «Россия» выступило 
страховым партнером автопро-
бега «Байкал 2009» 

ОСАО «Россия» в г. Сергиев Посад вы-
ступило страховым партнером автопро-
бега «Байкал 2009».

Автопробег «Байкал 2009» стартовал из 
Москвы 20 марта 2009 года. Экспедиция 

автоклуба «Команда 4х4» проходила на 
двух внедорожниках Land Rover Discovery 
3 в составе шести человек. Путь автомо-
билистов лежал через Иркутск и южное 
побережье озера Байкал, а его конечной 
целью являлась столица Бурятии – Улан-
Удэ. Общий пробег экспедиции составил 
более 12 тысяч километров.

ОСАО «Россия» застраховало участни-
ков автопробега от несчастных случаев 
на все время его проведения. Страховая 
сумма составила 3 млн. рублей.
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Россияне все больше тратят на 
страхование детей

За последние пять лет рынок добро-
вольного медицинского страхования де-
тей в России стремительно расширился. 
По оценкам экспертов, за этот период 
рост составил от 300 до 400%. Растущее 
благосостояние позволило россиянам по-
новому подойти к формированию структу-
ры семейных расходов и выйти за рамки 
стандартных «одеть, обуть, накормить», 
заметно увеличив затраты на врачебное 
сопровождение детей, включая участие 
в различных программах ДМС. Правда, 
сегодня при планировании семейных 
бюджетов люди стараются и эти расходы 
оптимизировать – кризис... Однако это 
возможно и без риска для здоровья лю-
бимого чада. 

Детское страхование в России – про-
дукт ХХI века. Наиболее активно это на-
правление страхования развивается в 
крупных промышленно-административ-
ных центрах – вроде Москвы, Петербур-
га и других городов-миллионников. Но в 
масштабах страны охват детей програм-
мами ДМС все равно пока незначителен. 
Тем не менее, причину стремительного 
развития данного вида страхования экс-
перты видят в росте благосостояния на-
селения. 

Первые годы жизни ребенка – наиболее 
ответственный этап. Именно поэтому на-
иболее востребованные программы пред-
назначены для самых маленьких. Сегод-
ня наиболее востребованы программы 
медобслуживания детей до 3 лет, которые 
включают патронаж новорожденных на 
дому, медицинские услуги, оказываемые 
согласно Национальному календарю РФ 
(диспансерные осмотры специалиста-
ми, прививки). Сервисная составляющая 
этих программ позволяет получить макси-
мум данных услуг на дому или обратить-
ся в поликлинику по записи без очередей. 
Детские программы включают не только 
оказание медицинской помощи при за-
болевании, но и все предписанные Мин-
здравом профилактические мероприятия: 
вакцинацию, осмотры специалистами, 
анализы. 

Как правило, подобные программы 
востребованы работниками больших кон-
цернов, застрахованных в рамках кор-
поративных договоров. Многие крупные 
компании оплачивают страхование детей 
своих сотрудников в полном объеме или с 
долевым участием родителей, что позво-
ляет получить более выгодные ценовые 
условия по детским программам. Стои-
мость программы зависит от уровня цен 
медицинских учреждений, которые выби-
рает клиент, а также от выбранных стра-
хователем медицинских услуг.

Самый высокий спрос на программы 
страхования «от нуля до единицы», т.е. с 
момента рождения ребенка и до того, как 
ему исполнится год, – именно в этот пе-
риод потребность детей в качественном 
медицинском обслуживании максималь-
на, и родители стараются ее обеспечить. 
После достижения детьми годовалого 

возраста порядка 60% отказываются от 
ДМС, так как удовольствие это не из са-
мых дешевых. 

У родителей, отмечают эксперты, всег-
да есть выбор – оформить полис ДМС 
или прикрепить ребенка к клинике. При 
принятии решения о приобретении по-
лиса ДМС для новорожденного следует 
оценить уровень его здоровья и развития. 
Если ребенок здоров или относительно 
здоров, у него нет каких-либо патологий, 
то в этом случае приобретать полис ДМС 
имеет смысл. Если же у ребенка есть 
определенные проблемы со здоровьем, 
развитием, есть родовые травмы и т.д., то 
скорее всего приобретение полиса ДМС 
не оправдано. Прежде всего при заполне-
нии анкеты страховщик за наличие опре-
деленных предпосылок к излишне частым 
обращениям к врачам непременно выста-
вит повышающий коэффициент. Кроме 
того, все детские программы (до 1 года) 
отличаются от аналогичных полисов для 
детей старшего возраста тем, что в таком 
полисе четко прописано количество про-
цедур и мероприятий, которые может по-
лучить ребенок в рамках данного полиса. 
Обычно четко указано, сколько раз можно 
вызвать врача, сколько раз можно сде-
лать массаж и прочее. За все обращения 
после исчерпания лимита необхо-

Материалы рубрики взяты из открытых источников и публикуются без изменений
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димо будет доплачивать отдельно. 
Страховые компании лимитируют для 

детей в возрасте до года количество ус-
луг по ДМС, поскольку такой продукт со-
держит кроме рисковой составляющей 
еще и плановую – условия такого поли-
са включают в себя большое количество 
гарантированных процедур, которые ре-
бенок должен получить в любом случае. 
Поэтому, если текущее состояние малы-
ша предполагает едва ли не ежедневные 
обращения к специалистам, целесооб-
разнее отказаться от ДМС и заключить 
договор на обслуживание с клиникой. 

Если говорить о ценах, то страхова-
ние новорожденных – наиболее доро-
гой сегодня продукт в линейке детского 
ДМС. Чем старше ребенок, тем дешевле 
родителям обходится его медицинское 
обслуживание и наблюдение в рамках 
ДМС. Страховые компании в большинс-
тве своем выделяют детей в три основ-
ные возрастные группы: до одного года, 
до пяти лет и старше пяти лет. Стоимость 
среднестатистического полиса на ребен-
ка (подростка) составляет от 80 тыс. руб. 
(до года), от 30 до 80 тыс. руб.(год – пять 
лет), 30–60 тыс. руб. (от пяти лет). Высо-
кая цена обусловлена тем, что ДМС для 
детей в возрасте до года – это самые 
трудно прогнозируемые риски, и есть до-
статочно большая вероятность, что даже 
изначально высокая стоимость не окупит 
тех расходов, которые может понести 
страховщик, если у ребенка возникнут 
проблемы со здоровьем и развитием. 

Сейчас ввиду финансового кризиса 
участники рынка страхования прогнози-
руют снижение темпов роста. Предпосыл-
ки для более активного роста возникнут 
при условии изменения государственных 
гарантий в системе обязательного меди-
цинского страхования. 

«Финансовые известия»

Жизнь в рамках ОСАГО оценят 
в 2 млн. рублей

Рабочая группа межведомственного со-
вета по страхованию одобрила увеличе-
ние покрытия по риску «смерть» в ОСАГО 
с 240 тыс. руб. до 2 млн. руб. Аналогич-
ное увеличение уже произошло в страхо-

вании авиапассажиров. 
По мнению представителей Минфина, 

данное нововведение необходимо, одна-
ко оно увеличит как минимум вдвое та-
рифы на ОСАГО, при этом убыточность 
вырастет на 30%. 

Предполагается, что летом на рассмот-
рение рабочей группы будут представ-
лены изыскания Российского союза ав-
тостраховщиков и Федеральной службы 
страхового надзора в части правильных 
расчетов пересмотра тарифов для подоб-
ного увеличения выплат. 

Признавая целесообразность увели-
чения покрытия по жизни, страховщики 
опасаются, что данная новация будет 
реализована по сценарию введения «ев-
ропротокола» и прямого урегулирования. 

Портал «Страхование в России»

Март - время перемен

С 1 марта 2009 года внесены измене-
ния в некоторые законодательные акты. 
Во-первых, вводится система прямо-
го возмещения убытков и упрощенного 
оформления ДТП (Европейский прото-
кол). Она предусматривает право потер-
певшего обратиться по страховому слу-
чаю в страховую компанию, с которой у 
него заключен договор ОСАГО. Упрощен-
ное оформление дорожно-транспортного 
происшествия предусматривает право 
его участников оформить документы по 
незначительным автоавариям без учас-
тия уполномоченных на то сотрудников 
милиции. 

В этом случае должны выполняться 
обязательные условия: 

- в результате ДТП вред должен быть 
причинен только имуществу; 

- участники ДТП - два транспортных 
средства, гражданская ответственность 
владельцев которых застрахована в соот-
ветствии с Законом об ОСАГО, заключен-
ным не ранее 1 марта 2009 года; 

- обстоятельства причинения вреда в 
связи с повреждением имущества в ре-
зультате ДТП, характер и перечень види-
мых повреждений транспортных средств 
не вызывают разногласий участников ав-
тоаварии и зафиксированы в извещениях 
о дорожно-транспортном происшествии, 
бланки которых заполнены водителями 
причастных к ДТП ТС в соответствии с 
правилами обязательного страхования. 

В случае оформлении ДТП в упрощен-
ном порядке страховая выплата потер-
певшему осуществляется в сумме не бо-
лее 25 тысяч рублей. 

Во-вторых, внесены изменения в ст. 264 
УК РФ «Нарушение правил дорожного 
движения и эксплуатации транспортных 
средств». 

Теперь пьяный водитель понесет более 
суровую ответственность. За причине-
ние тяжкого вреда здоровью ему будет 
грозить 3 года лишения свободы без аль-
тернативы. Трезвый водитель в подобной 
ситуации может отделаться не лишением, 
а ограничением свободы на срок до 5 лет 
либо арестом от 3 до 6 месяцев, в край-
нем случае - лишением свободы на срок 
до 2 лет. За погибшего в аварии 
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пьяный может оказаться за решеткой на 
5 лет. Трезвому виновнику ДТП с одним 
погибшим максимальный срок - 3 года. В 
случае, если погибли двое и более, не-
трезвого водителя суд может отправить 
в колонию на 9 лет, а трезвому грозит не 
более 7 лет. 

Так же в этой статье УК во всех случаях 
предусмотрено еще и лишение прав на 
3 года. Если, допустим, человека отпра-
вили в колонию-поселение, то в течение 
трех лет он не сможет работать там во-
дителем. 

В КоАП РФ предусмотрено лишение 
прав на 1,5 - 2 года за управление транс-
портным средством в нетрезвом виде или 
за отказ от прохождения медицинского 
освидетельствования. За повторное нару-
шение можно остаться без прав на 3 года, 
арест до 15 суток грозит тем, кто попался 
лишенным прав и пьяным. 

В-третьих, с 1 марта 2009 года в соот-
ветствии с постановлением Правительс-
тва 

РФ от 27 января 2009 года № 28 «О вне-
сении изменения в постановление Совета 
Министров - Правительства РФ от 23 ок-
тября 1993 года № 1090» вводится специ-
альный знак для начинающих водителей. 

Знак «Начинающий водитель» в виде 
квадрата желтого цвета (сторона 150 мм) 
с изображением восклицательного знака 
черного цвета (высота 110 мм) должен 
устанавливаться сзади механических 
транспортных средств, управляемых во-
дителями, имеющими право на управле-
ние указанными ТС менее 2 лет.

«Наш Белгород»

Продавцов хотят заставить 
страховаться от претензий по-
купателей

Федеральная служба по надзору в сфе-
ре защиты прав потребителей и благо-
получия человека (Роспотребнадзор) не 
намерена отказываться от своих планов 
по введению обязательного санитарно-
эпидемиологического страхования. 

Сейчас чиновники дорабатывают со-
ответствующий законопроект, первая 
редакция которого была опубликована в 
мае прошлого года, и в ближайшее время 

представят его на согласование в заинте-
ресованные министерства и профильные 
комитеты Государственной думы. 

«РосФинКом»

Страховая экзотика приходит в 
Россию

Например, уже сегодня можно застра-
ховаться от побега невесты или жениха из 
загса. Но вряд ли такие услуги станут при-
носить страховщикам какую-то прибыль, 
россияне даже к автостраховке относятся 
с подозрением. 

Западные страховщики уже давно 
предлагают клиентам необычные виды 
страхования. Например, в голландской 
компании Hullberry Insurance можно за-
страховаться от похищения инопланетя-
нами, незаслуженного попадания в тюрь-
му или от попадания на съемку скрытой 
камерой. Дочерняя компания Allianz в 
США предлагает свадебную страховку. 
Страховым случаем по ней будет являть-
ся отказ одного из супругов от вступления 
в брак, при этом подразумевается, что 
все расходы на свадьбу уже оплачены. 
Страховая компания предлагает «невин-
но пострадавшей» стороне – родителям 
жениха и невесты – защитить себя от 
финансовых рисков, вызванных тем, что 

их дети разлюбили друг друга накануне 
свадьбы. Полис включает и такую опцию, 
как консультации профессионального 
психолога, которые могут понадобиться 
близким «новобрачных» после пережи-
того ими стресса. Он также компенсиру-
ет потери от сделанных родителями де-
нежных вложений и отменных заказов. 
Также страховка обеспечивает защиту от 
плохой погоды, неудачной фотосессии, 
воровства и порчи нарядов, украшений, 
подарков и нанесения ущерба арендо-
ванным помещениям. 

По стопам своих коллег решили пойти и 
некоторые российские страховые компа-
нии. Так, сегодня россияне могут застра-
ховаться от побега невесты со свадьбы. 
Страхование гражданской ответственнос-
ти действует на период испытательного 
срока – от момента подачи заявления в 
загс до непосредственно бракосочетания 
и предусматривает выплату страховой 
суммы в том случае, если жених и невес-
та либо вместе, либо по отдельности пе-
редумают и откажутся от свадьбы. 

Чтобы избежать повального мошенни-
чества, в список требований к будущим 
молодоженам включается предоставле-
ние финансовых документов о уже про-
изведенных расходах на свадьбу, кото-
рые должны составлять не менее 80% 
от страховой суммы. Кроме того, наме-
рения должны подтвердить родители или 
близкие родственники жениха и невесты, 
причем в письменной форме с указанием 
паспортных данных.

Подобные продукты в России пока еще 
единичны. Страховщики не спешат зани-
маться экзотическими видами страхова-
ния из-за банального отсутствия спроса. 
Россияне не слишком охотно пользуются 
даже классическими и намного более ак-
туальными видами страхования. 

«Финанс»

Рейтинг крупнейших страхова-
телей-знаменитостей

Застраховать можно всё, что угодно, 
но на практике это не совсем так. Однако 
если речь идёт о знаменитости, то тут мо-
гут быть варианты. 

Представляем вам рейтинг 
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страхователей-знаменитостей: 
1. Стивен Спилберг оценил свою жизнь 

в $1,2 млрд. Так как в США не нашлось 
страховой компании, которая бы гаранти-
ровала выплату такой суммы, его жизнь 
застраховали в Англии. 

2. Дженнифер Лопес застраховала свои 
ягодицы на $300 млн. 

3. Британский футболист Майкл Оуэн 
застраховал свои ноги $85 млн. 

4. Кумир футбольных болельщиков Зи-
недин Зидан застраховал свои ноги на 
$30 млн. 

5. Король ирландского танца Майкл 
Флэтли обладает самыми быстрыми и до-
рогими ногами в мире – пара была оцене-
на и застрахована на $25 млн. 

6. В 2003 году Lloyd’s застраховал 
дегустатора вин в сети супермаркетов 
Somerfield Анджелу Маунт от потери обо-
няния и чувства вкуса на сумму более $20 
млн. 

7. Язык главного дегустатора кофе бри-
танской сети кофеен Costa Coffee, одной 
из крупнейших в мире, Дженнаро Пелиц-
ция застрахован Lloyds на 10 млн. фунтов 
стерлингов ($13,95 млн.). 

8. Мадонна планировала застраховать 
свою грудь на $12 млн. (по $6 млн. каж-
дую), но в страховой компании заявили, 
что по их мнению сумма страховки слиш-
ком завышена, но они готовы к перегово-
рам, если речь пойдёт о голосе. 

9. Гитарист «Роллинг Стоунз» Кейт Ри-
чардс застраховал свою левую руку на 
$9,4 млн. 

10. Профессиональный винодел вы-
сшего класса 47-летний голландец Илья 
Горт застраховал свой нос и чувство обо-
няния на сумму в 4 миллиона фунтов ($8 
млн.). 

11. Рок-певец Род Стюарт свой голос за-
страховал на $6 млн. 

12. Шэрон Стоун не стала оценивать 
себя по частям, трезво осознавая, что 
только в полном комплекте ей будет счас-
тье. Она застраховала всё своё тело на 
$5 млн. 

13. Рок-звезда Брюс Спрингстин застра-
ховал голос на $5 млн. (3,5 млн фунтов). 
В 1980-е годы, когда он стал символом 
большого сердца рабочей Америки благо-
даря своим историям о страстях малень-

кого городка. 
14. Майкл Джексон застраховал свои 

ноги на $5 млн. 
15. Известная фотомодель Клаудиа 

Шиффер застраховала своё лицо на $5 
млн. 

16. «Лошадиные» зубы комика Кена 
Додда, известного своим вниманием к де-
ньгам, были застрахованы на 4 млн фун-
тов. 

17. Мик Джаггер застраховал свой голос 
на $2,5 млн. 

18. Витас обогнал всех, застраховав го-
лос на $2,5 млн. 

19. Николай Басков застраховал голос 
на $2 млн. 

20. Стриптизер Фрэнки Жэкмэн оценил 
свое мужское достоинство в $1,5 млн. 

21. В 1940-е годы начальство киноакт-
рисы Бетти Грейбл на студии 20th Century 
Fox застраховало самые узнаваемые ак-
тивы своей самой признаваемой банками 
звезды в компании Lloyd’s на $1,25 млн. 

22. Стилист Сергей Зверев застраховал 
свои руки на $1 млн. 

23. Певица Марина Хлебникова за-
страховала себя от встречи с инопла-
нетянами. По договору, если в течение 
ближайших 20 лет она пострадает от рук 
пришельцев, то станет богаче на $1 млн., 
в противном случае лишится страхового 
взноса, который равен 1 рублю. 

24. Одной из первых знаменитостей, 
застраховавшей свой уникальный голос 
была несравненная Марлен Дитрих. Сум-
ма страховки по тем временам выглядела 
просто фантастической – $1 млн. 

25. Лучано Паваротти оценил свой го-
лос в $1 млн. 

26. Красавица Орнелла Мути застра-
ховала грудь на $300 тыс. и еще на $400 
тыс. свое очаровательное лицо. 

27. Джина Лоллобриджида в 1981 году 
о таких суммах даже и не думала! Свой 
несравненный бюст она застраховала на 
$600 тыс. 

28. В 1970-е годы певица Долли Пар-
тон, застраховала свою грудь на $600 
тыс. В 1980-е годы она сбросила вес, а в 
2002 году сделала пластическую опера-
цию, чтобы вернуть груди былую привле-
кательность. 

29. Экс-участница группы «ВИА Гра» 

Анна Седокова застраховала свое тело 
на $500 тыс. Каждую часть тела певицы 
оценили в $50 тыс. То есть в 10% от об-
щей суммы. 

30. Наталья Могилевская, участво-
вавшая в телевизионном проекте Танцы 
со звездами, застраховала свои ноги на 
$500 тыс. 

31. Первым клиентом Lloyds, открыв-
шим моду на нестандартные страховки, 
стал американский актер-комик немого 
кино Бен Терпин. Еще в 1920 году он за-
страховал свои глаза на $25 тыс. (экви-
валент сегодняшних 300 тыс. фунтов). 
Терпин всегда считал свое фирменное 
косоглазие ключом к славе. 

32. Британский ресторанный критик 
Эгон Роней застраховал свои вкусовые 
рецепторы на 200 тыс. фунтов. 

33. Саманта Фокс решила застраховать 
свою роскошную грудь на сумму $270 тыс. 

34. Голос французской певицы Мирей 
Матье застрахован был на $250 тыс. 

35. Украинская певица Таисия Повалий 
застраховала свой голос на 1 млн. грн. 

36. Пальцы певицы Земфиры застрахо-
ваны на $170 тыс. 

37. Первой, кто решился застраховать 
грудь, была София Лорен. Стоимость ее 
страховки равнялась примерно $120 тыс. 

38. Певец Александр Буйнов застрахо-
вался на $100 тыс. 

39. Нос Джимми Дюранте в 1950-е годы 
был застрахован на $50 тыс. Дюранте 
был одним из самых выразительных и уз-
наваемых лиц в американской индустрии 
развлечений. И в центре был венец его 
славы – массивный нос. 

40. Певица Кристина Орбакайте перед 
первой операцией по уменьшению носа 
приобрела полис на $40 тыс. 

41. Американская кинозвезда Памела 
Андерсон застраховала себя на случай 
пластической операции на $35 тыс. 

42. Ноги Фреда Астера и Чарли Чапли-
на стоили по $20 тыс. 

43. Мэрилин Монро оценила в страхо-
вом договоре свои ноги всего в $10 тыс. 

44. Валерий Леонтьев обезопасил свой 
опорно-двигательный аппарат с помощью 
$10 тыс.

forINSURER.com
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Кузбасские автомобилисты 
переплачивают?

С 1 марта 2009 года заметно увеличи-
лись страховые взносы для молодых во-
дителей. Если раньше у водителя в воз-
расте до 22-х лет со стажем вождения до 
2-х лет был коэффициент 1,3, то сейчас 
он составляет 1,7. При этом «молодость» 
в сфере вождения увеличится до 3-х лет.

Согласно постановлению Правитель-
ства Российской Федерации от 10 марта 
2009 года «О внесении изменений в стра-
ховые тарифы по обязательному стра-
хованию гражданской ответственности 
владельцев транспортных средств, их 
структуру и порядок применения стра-
ховщиками при определении страховой 
премии» тарифы по ОСАГО изменились в 
сторону увеличения. Причем в Кемеров-
ской области по сравнению с соседними 
регионами - значительно. 

В соответствии с документом были 
изменены коэффициенты страховых 
тарифов в зависимости от террито-
рии преимущественного использования 
транспортного средства для ряда насе-
ленных пунктов. Так, если ранее мини-
мальный территориальный коэффициент 

составлял 0,5, то теперь, например, в Ха-
касии он составляет 0,6, в Чеченской рес-
публике 0,55, а в Кемеровской области он 
подрос до 0,8. При этом по Ленинградской 
и Московской областям, Санкт-Петербур-
гу и Москве территориальный коэффици-
ент не поменялся. 

Кузбасские страховщики считают такое 
значительное повышение коэффициента 
в нашей области оправданным. Как ут-
верждают специалисты, местные стра-
ховые компании давно вышли за 100% 
убыточности по выплатам по ОСАГО. 
Тому есть несколько причин. Например, 
на сравнительно небольшой территории 
Кузбасса достаточно высокая плотность 
населения. И автомобилей, соответствен-
но, тоже много. А значит и увеличивается 
вероятность случаев ДТП. 

«МК»

В Лондоне язык дегустатора 
кофе застраховали на $14 мил-
лионов

Сеть кофеен Costa Coffee застраховала 
вкусовые рецепторы языка своего главно-
го дегустатора на 10 миллионов фунтов 
стерлингов, что, по заявлению страховой 

компании, является одной из крупнейших 
страховок мире по размеру страховой 
суммы для одного человека, сообщает 
Би-би-си.

Дегустатор Дженнаро Пелличча опре-
деляет вкусовые качества кофе уже 18 
лет и считает, что его дар бесценен, так 
как позволяет без труда распознавать лю-
бые дефекты в кофейных зернах и разли-
чать тысячи вкусов. 

aquaexpert.ru

На Урале начали страховать 
людей от потери работы

По словам главного страхового инспек-
тора УрФО Вячеслава Тарасова, раньше 
такого не встречалось, эта услуга поя-
вилась потому, что страховые компании 
ищут новые ниши на рынке. Он предска-
зал значительное сокращение количес-
тва страховщиков. Выживут те, кто смо-
жет предложить клиентам что-то новое. 
Специалисты предсказывают развитие 
страхования строительных и монтажных 
рисков.

«Эхо Москвы» в Екатеринбурге

Материалы рубрики взяты из открытых источников и публикуются без изменений

НОВОСТИ РЕГИОНАЛЬНЫХ РЫНКОВ

НОВОСТИ
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Страхование маломерных судов

Интервью с заместителем 
директора Департамента 
транспортного страхования ОСАО 
«Россия» Нашутинским Борисом 
Николаевичем

В мае 2008 года Департамент транс-
портного страхования ОСАО «Россия» 
разработал и ввел в действие новый 
для компании продукт по страхованию 
маломерных судов, ориентированный 
и на физических, и на юридических 
лиц. Скажите, пожалуйста, пользуется 
ли этот продукт популярностью среди 
россиян? Существуют ли отличия меж-
ду зарубежной и российской практикой 
страхования по данному виду?

За последние  10-15 лет в России по-
лучил всестороннее развитие яхтенный 
спорт и отдых. Резко увеличилось коли-
чество маломерного водного транспор-
та в акваториях рек, водохранилищ, в 
территориальных водах РФ и прибреж-
ной зоне морей. Тем не менее, для того, 
чтобы россияне осознали всю степень 
небезопасности отдыха на воде и нача-
ли прибегать к страхованию как к одному 
из наиболее эффективных инструментов 
обеспечения финансовой защиты от рис-

ков, требуется некоторое время. Сейчас в 
России страхуются в основном средства 
водного транспорта стоимостью более 
250-500 тыс.  долларов США. Но есть все 
основания полагать, что уже в ближайшие 
несколько лет спектр страхуемых  судов 
существенным образом расширится.

Что же касается отличий между зару-
бежной и российской практикой страхо-
вания маломерных судов, то они практи-
чески отсутствуют, поскольку Российские 
Правила страхования маломерных судов, 
по большей части, соответствуют обще-
принятым мировым стандартам по стра-
хованию катеров и яхт.

Как складывалось развитие данного 
вида страхования в последние годы? 
Каковы перспективы его развития?

Ведущие страховые компании, зани-
мающиеся морским страхованием, ес-
тественно, страховали и страхуют мало-
мерные суда, с годами совершенствуя 
данный страховой продукт. И, поскольку 
в настоящее время активно рассматри-
вается вопрос введения обязательного 
страхования гражданской ответственнос-
ти владельцев маломерных судов, это 
открывает достаточно широкие возмож-
ности для развития данного вида страхо-
вания в перспективе двух-трех лет. 

В чем особенность страхования ма-
ломерных судов? Что ОСАО «Россия» 
предлагает своим клиентам при заклю-
чении договора страхования по данно-
му виду? Какова стоимость страхова-
ния?

Основной особенностью в страховании 
маломерных судов является то, что экс-
плуатируют страхуемые суда непрофес-
сиональные экипажи, что, естественно, 
накладывает особенности на андеррайтиг 
и оценку возможных рисков. 

Стоимость страхования маломерных 
судов в нашей компании определяется в 
индивидуальном порядке и может состав-
лять от 0,25% до 5% от стоимости судна.

При этом данный вид страхования явля-
ется комплексным страховым продуктом 
и включает в себя не только страховую 
защиту самих судов по рискам утраты, 
гибели или повреждения, но и страхова-
ние гражданской ответственности 
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владельцев судов за причинение вреда 
при их эксплуатации, а также страхова-
ние физических лиц – пассажиров судна 
от несчастных случаев.  

Каков процент выплат по страхова-
нию маломерных судов? Какие стра-
ховые случаи чаще всего случаются в 
страховой практике? 

Владельцы маломерных судов делают 
осознанный выбор в пользу страхования 
как наилучший способ защитить себя и 
свое имущество от различных рисков. Как 
правило, страховое покрытие выбирается 
по программам от «Всех рисков» и вклю-
чает в себя страхование ответственности 
судовладельца перед третьими лицами. 
При страховых событиях по программам 
от «Всех рисков»  процент урегулирован-
ных убытков в пользу выплат страхового 
возмещения составляет 95%. Процесс 
урегулирования убытка занимает в сред-
нем 1-2 месяца, в зависимости от време-
ни предоставления страхователями необ-
ходимых документов. 

В практике страхования маломерных 
судов основные убытки связаны с пов-
реждением корпуса и винто-рулевого 
комплекса (ВРК). Это связано, в первую 
очередь, с тем, что в соответствии с пра-
вилами плавания по внутренним водным 
путям (ВВП) маломерные суда должны 
следовать за кромкой судового хода, 

где глубины не гарантированы и имеют 
свойства меняться год от года. Кроме 
того, по большей части, маломерные суда 
используются страхователями как средс-
тва активного отдыха на воде, а подходы 
к необорудованному берегу часто явля-
ются причинами посадок на мель и, как 
следствие, повреждения корпуса и ВРК. 

В настоящее время большое распро-
странение получили маломерные суда, 
корпус которых изготовлен из стекло-

пластика и покрыт гелькоутом и лаком. 
Поэтому для неопытных судовладельцев 
достаточно высок риск повреждения ла-
кокрасочного покрытия своих судов в про-
цессе шлюзования – не только в силу от-
сутствия необходимого опыта, но и в силу 
того, что гидротехническая пропускная 
водная система на ВВП в значительной 
степени устарела. 

В этой связи нельзя не отметить, что 
неопытность судовладельцев оказывает 
существенное влияние на уровень убы-
точности по данному виду страхования 
– зачастую даже простые подходы и от-
ходы от причала при тяжелых погодных 
условиях приводят к серьезным повреж-
дениям судов.

Какие планы по развитию данного 
вида страхования Вы ставите перед 
собой? 

В первую очередь, наши усилия будут 
сконцентрированы на развитии данного 
направления страхования в региональ-
ных подразделениях компании. Летом 
прошлого года нами уже были проведены 
учебные и разъяснительные мероприятия 
по продукту в Южной и Северо-Западной 
региональных дирекциях Общества. И мы 
рассчитываем на то, что уже в текущем 
судоходном сезоне они принесут свои 
плоды.  



14

АПРЕЛЬ    2009ПРОФЕССИЯ

Деятельность страховой компании 
может быть эффективна лишь в том 
случае, если она в своем стратегичес-
ком развитии полностью следует не 
только тенденциям развития стра-
ховой отрасли, но и общим трендам 
национального и общемирового эконо-
мического развития, поскольку макро-
экономическая среда оказывает самое 
непосредственное влияние на состоя-
ние страхового рынка и деятельность 

Бондаренко Андрей Александрович
Заместитель начальника Департамента 

стратегического планирования и 
маркетинга ОСАО «Россия» 

«Для устойчивого роста страховой 
компании необходимо четкое понимание 
текущего состояния и перспектив разви-
тия всей страховой отрасли, ключевых 
клиентских групп, динамики отдельных 
сегментов в отраслевом и региональном 
разрезах. Мониторингом всех этих фак-
торов, их анализом и прогнозировани-
ем дальнейших изменений занимаются 
аналитики. Мы оцениваем конкурентную 
среду, ситуацию в смежных отраслях эко-
номики, ищем и оцениваем перспективы 
выхода на новые клиентские ниши. Пожа-
луй, это наиболее общее описание целей 
и задач аналитиков в страховой отрасли.

Я посвятил финансовому анализу все 

его игроков. Необходимость постоян-
ного мониторинга и исследования рынка 
требует наличия в структуре компа-
нии специализированной аналитической 
службы, результатом деятельности 
которой является выработка рекомен-
даций относительно направлений даль-
нейшего развития компании, обеспечи-
вающих лучший финансовый результат.

При анализе деятельности компании 
страховой аналитик должен обращать 

семь лет работы в страховании. Первона-
чально – анализу финансов бизнес-про-
цессов внутри фирмы, в рамках задач, 
стоящих перед финансовым департамен-
том. 

Спустя два года, после получения не-
обходимых практических навыков эконо-
мико-математического моделирования в 
страховании, анализа корпоративных фи-
нансов, а также наработки необходимых 
фундаментальных знаний – защиты кан-
дидатской диссертации – мне было пред-
ложено перейти на более глобальный 
уровень аналитических исследований. 

В процессе разработки планов продаж 
по отдельным видам страхования между 
различными структурами внутри страхо-
вых компаний может возникнуть конфликт 
интересов. Продающие подразделения, 
линейные менеджеры зачастую хотят по-
лучить минимальные планы продаж, что-
бы перевыполнить их, получив соответс-
твующий бонус. Топ-менеджмент желает 
выставить максимально амбициозные за-
дачи перед линейными менеджерами. У 
всех есть свои доводы, каждый по-свое-
му прав. В силу этого, ведущие компании 
страны, вслед за западными коллегами, с 
начала 2000-х гг. стали создавать анали-
тические службы, рассчитывающие сред-
ний рост бизнеса по рынку, в отраслевом 
и региональном разрезах. Прогноз разви-
тия рынка становился отправной точкой 
для разработки реалистичных и продук-
тивных планов компании, поскольку ана-
литики отвечали не за то, чтобы цифры 
получались большими или маленькими, а 
за то, чтобы они получались максимально 
точными. 

Следует отметить, что нам, за несколь-

внимание не только на финансовые по-
казатели (хотя они исключительно важ-
ны), но и на более широкий контекст 
ее деятельности. Таким образом, рабо-
та аналитика включает в себя анализ 
основных показателей, в том числе, 
макроэкономического климата, эффек-
тивности финансовых и нефинансовых 
структур и показателей компании, ка-
чества ее менеджмента, уровня сервис-
ного обслуживания и т.д.

ко лет работы, удалось разработать на-
иболее эффективные методики анализа 
линий бизнеса и оценки их дальнейшего 
развития на всем российском страховом 
рынке – расхождение между прогнозными 
и фактическими значениями составляли 
существенно меньше одного процента. 

Анализ самых разнообразных видов 
страхования, погружение в специфику и 
проблематику таких непохожих друг на 
друга комплексов рисков как, например, 
сфера туризма и гражданская авиация – 
бесконечно интересны.

В процессе столь разноплановой рабо-
ты появляется видение страховой отрас-
ли в целом, приобретается понимание 
конкурентной среды, причин успеха и 
методов работы других операторов рын-
ка. Эти знания очень востребованы спе-
циалистами продающих подразделений 
в случае оценки перспектив выхода на 
новые клиентские группы, оценки эффек-
тивности региональной деятельности. 
Страховые аналитики работают совмес-
тно с продающими подразделениями и 
для продающих подразделений – для об-
легчения их работы и повышения резуль-
тативности их деятельности. 

Умение применять экономико-матема-
тические методы моделирования, в при-
вязке к конкретной специфике бизнеса, 
осуществлять ежедневный мониторинг 
рынка, страхователей и конкурентов-стра-
ховщиков позволяет страховым анали-
тикам, работая совместно с актуариями, 
финансистами, бухгалтерами и прочими 
специалистами финансовых служб стра-
ховых компаний закладывать основы для 
стабильного, успешного и максимально 
эффективного развития ОСАО «Россия».

Страховой аналитик
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ОСАО «Россия» продолжает 
цикл тренингов в рамках 
проекта «Школа менеджеров» 

В ОСАО «Россия» продолжает реа-
лизацию корпоративного обучающего 
проекта «Школа менеджеров» – очеред-
ной тренинг по теме «Развитие навыков 
оперативного управления и управления 
персоналом» состоялся на базе филиала 
ОСАО «Россия» в г. Екатеринбург. 

В тренинге приняли участие сотрудники 
Уральской региональной дирекции ОСАО 
«Россия» и сотрудники ее филиалов, за-
нимающие руководящие должности. Вни-
мание участников тренинга было уделено 
вопросам развития управленческих навы-
ков, а также организации личной профес-
сиональной деятельности и деятельности 
подразделения, в том числе, применению 
передового инструментария планирова-
ния и контроля.

«Во многом, эффективному погруже-
нию участников мероприятия в учебный 
процесс способствовала дружеская и 
творческая атмосфера тренинга. Не бо-
ясь критики, мы искали и предлагали 
наиболее интересные и оптимальные 
решения учебных задач. Уверена, что 
приобретенные нами в ходе тренинга зна-
ния и навыки будут активно применяться 
нами в практической деятельности, став 
частью  подхода к профессиональному 
управлению структурными подразделе-
ниями. Обучаясь, применяй и достигай 

– наш девиз», - комментирует замести-
тель директора по страхованию филиала 
ОСАО «Россия» в г. Екатеринбург Светла-
на Ефимова.

Сотрудники Сибирской 
региональной дирекции ОСАО 
«Россия» прошли обучение 
в рамках проекта «Школа 
менеджеров»

Сотрудники Сибирской региональной 
дирекции ОСАО «Россия» прошли обуче-
ние в рамках первой ступени внутрикор-

поративного проекта «Школа менедже-
ров», реализуемого Отделом обучения и 
развития Департамента по работе с пер-
соналом ОСАО «Россия». 

В тренинге «Развитие навыков опе-
ративного управления и управления 
персоналом» приняли участие сотруд-
ники Сибирской региональной дирекции 
ОСАО «Россия», а также представители 
филиалов, входящих в  ее состав. Учеб-
ное мероприятие было направлено на 
повышение квалификации управленчес-
ких кадров Дирекции: были рассмотре-
ны наиболее острые и актуальные для 
практической деятельности руководите-
ля проблемы планирования и контроля 
деятельности сотрудников, а также мо-
тивационные аспекты управления персо-
налом.  

«Хотелось бы отметить содержатель-
ность и практическую направленность 
тренинга, в котором, на мой взгляд, опти-
мально сочетаются потребности компа-
нии и участников тренинга, и, несомнен-
но, высокий профессионализм тренера 
Аллы Третьяковой. Тренер обеспечивала 
максимальную вовлеченность участников 
в учебный процесс, создавая непринуж-
денную и, в то же время, деловую атмос-
феру, что во многом было обусловлено 
эффективностью и разнообразием мето-
дов подачи материала», – комментирует 
заместитель регионального директора по 
развитию Сибирской региональной ди-
рекции ОСАО «Россия» Евгений Сергеев. 



16

АПРЕЛЬ    2009СТРАНИЦЫ ДИРЕКЦИЙ

Страховой рынок Северо-За-
падного федерального округа: 
пути развития

Интервью с руководителем Северо-
Западной региональной дирекции 
ОСАО «Россия» Шуваловой Татьяной 
Михайловной

Насколько сильно, по Вашему мне-
нию, изменится страховой рынок Се-
веро-Западного федерального округа 
в 2009 году ввиду ситуации, сложив-
шейся сегодня в экономике? 

В настоящее время можно говорить о 
сжатии страхового рынка Северо-Запада. 
Повышение тарифных ставок банков при 
кредитовании, ужесточение требований к 
заемщикам приводит к снижению объемов 
страхования залогового имущества. Сни-
жается платежеспособность населения и 
организаций, отсутствует определенность 
во взаимоотношениях с работодателями, 
контрагентами и прочими участниками 
финансового рынка, что негативно ска-
зывается на покупательской активности 
в том числе и в страховании. Для сохра-
нения портфеля некоторые компании на 
рынке пересматривают свою тарифную 
политику в сторону снижения, проводят 
демпинговые акции. Подобные действия 
способствуют быстрому наращиванию 
портфеля, но вместе с тем увеличивают 

его убыточность, что может сказаться на 
финансовой стабильности страховщика и 
уменьшению лояльности страхователей к 
страхованию в целом.

Мы в своей деятельности придержи-
ваемся консервативной позиции, уделяя 
больше внимания не снижению тарифов, 
а улучшению качества предлагаемых 
страховых продуктов, развитию кросс-
продаж, предлагая клиенту за те же де-
ньги больший спектр возможностей. 

Какие виды страхования сохранят 
более или менее устойчивые темпы 
роста?

В сложившейся экономической ситуа-
ции сложно назвать виды страхования, 
сохраняющие темпы роста в 2009 году. 
Сохраняет свои позиции страхование 
имущества. Сегодня страхователь видит 
в полисе страхования возможность не-
дорого гарантировать себе компенсацию 
ущерба своему имуществу. Ранее собс-
твенник рассматривал возможность, в 
случае возникновения проблем, восполь-
зоваться кредитами банков, но ужесточе-
ние требований к заемщику и повышение 
тарифных ставок банков сделало этот ва-
риант менее привлекательным. Поэтому 
страхование имущества стало рассмат-
риваться, как возможность защитить себя 
в будущем от излишних трат.

Обязательные виды страхования, такие 
как ОСАГО, смогут удержать свои пози-
ции, но о значительных темпах роста так-
же говорить не приходится. 

 
Что будет с уровнем спроса на стра-

ховые услуги? Снизится ли он, или, на-
против, станет одним из инструментов 
обеспечения уверенности граждан в 
завтрашнем дне? 

Как уже было отмечено, сложности с по-
лучением кредита на ремонт или полное 
восстановлении утраченного имущества, 
отсутствие уверенности в стабильности 
собственных доходов на долгосрочные 
периоды и прочие проблемы населения 
влияют на переосмысление необходи-
мости страхования. Для многих страхо-
вание сегодня намного дешевле и не так 
влияет на бюджет, как возможная ком-
пенсация своих потерь при наступлении 
страхового случая собственными силами. 

В то же время, увеличиваются требова-
ния клиентов к страховым компаниям, 
страхователь стал внимательнее отно-
ситься к выбору страховщика, страхового 
продукта, процессу урегулирования убыт-
ков и пр. Поэтому крупные стабильные 
компании будут вытеснять небольшие, а 
порой и сомнительные компании. 

Какой, по Вашему мнению, должна 
быть идеальная структура портфеля 
Дирекции, ее филиальной сети в усло-
виях сегодняшнего рынка?

Идеальной структурой страхового порт-
феля для нас является следующее соот-
ношение страховых продуктов – по 30% 
от сборов должны составлять имущест-
венное и личное страхование, 40% - это 
страхование автотранспорта (КАСКО и 
ОСАГО). Соотношение корпоративных и 
розничных продаж – 55% и 45% соответс-
твенно.

Каковы предварительные результа-
ты деятельности Северо-Западной ре-
гиональной дирекции ОСАО «Россия» 
в 1 квартале 2009 года? Что стало на-
иболее важным достижением, с Вашей 
точки зрения? 

По итогам 1 квартала 2009 г. мы сохра-
нили, несмотря на непростые условия, 
уровень прошлого года. Выполнение пла-
на квартала составило 59%, но следует 
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отметить, что планы для наших филиалов 
ставились оптимистичные. Так, прирост 
портфеля в целом по Дирекции планиро-
вался в размере 87% от фактических сбо-
ров 2008 года, а у некоторых филиалов 
план превысил 250% от сборов прошлого 
года. Несмотря на сложную финансовую 
ситуацию в регионе, филиал в г. Архан-
гельск выполнил поставленный план на 
114%, при этом значительную часть его 
портфеля составляет имущественное 
страхование корпоративных клиентов, 
что резко уменьшает убыточность фили-
ала.

Какие планы и задачи стоят перед 
Дирекцией до конца 2009 года?

В 2009 году мы планируем сохранить 
страховой портфель, имидж компании, 
повысить лояльность клиентов и улуч-
шить наши позиции на рынке. Мы активно 
работаем над сохранением команды фи-
лиалов, повышением профессионального 

уровня сотрудников. Региональная дирек-
ция инициирует, разрабатывает и внедря-
ет новые страховые продукты в регионах, 
делая их более привлекательными для 
клиентов в каждом регионе присутствия. 

Планирует ли Дирекция предложить 
клиентам новые страховые продукты 
и услуги в этом году? Какие еще меры 
будут предприняты для повышения 
интереса граждан к страхованию?

СЗРД постоянно работает над улучше-
нием действующих и созданием новых 
страховых продуктов. Разработаны и го-
товятся к запуску 6 спецпрограмм для 
филиалов СЗРД, предусматривающих 
особые условия страхования для опре-
деленных салонов на территории СЗФО. 
В стадии разработки находятся 2 новых 
страховых продукта по страхованию ав-
тотранспорта, обеспечивающих дополни-
тельные сервисные услуги, а также поз-
воляющих страхователю сэкономить на 
стоимости полиса. Подготовлены к внед-
рению 2 программы ВЗР, разработаны и 
внедрены 7 страховых программ  по ДМС 
по заявкам филиалов.

Виды
страхования

1 квартал 2009 год
1 квартал 2009/                     
1 квартал 2008

План,
тыс. руб.

Факт,
тыс. руб.

Выполнение
плана, %

ДМС 29 782  18 325  62% 96%

Личное страхова-
ние 6 045  1 704  28% 88%

Имущество 34 586  16 576  48% 139%

Ответственность 3 857  1 737  45% 121%

Автострахование 155 175  96 229  62% 100%

ОСАГО 31 741  19 032  60% 85%

ИТОГО СЗРД 261 185  153 603  59% 101%
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(Из утвержденного императором 
Николаем I в 1835 году указа об учреж-
дении «Второго российского страхо-

вого от огня общества»)

Самую ценную коллекцию в собрании 
Музея истории российского страхования 
ОСАО «Россия» составляют страховые 
доски – металлические таблички с на-
званиями страховых компаний, которыми 
раньше было принято обозначать застра-
хованные здания. Страховые доски, как 
правило, выдавались клиенту вместе с 
полисом страхования от огня, и владелец 
недвижимости крепил ее к своему дому 
или у входа в застрахованную квартиру. 
На протяжении почти 300 лет страховые 
доски были неотъемлемой частью миро-
вой практики страхования, а сегодня ста-
ли предметами истории национальных 
культур. 

Традиция использования страховых до-
сок, известных во всем мире под названи-
ем «fire marks» (с англ. – «огненные мар-
ки» или «знаки огня»), родилась в Англии 
в 17 веке. И далеко не последнюю роль в 
этом сыграл самый знаменитый лондон-
ский пожар 1666 года – так называемый 
«Великий пожар».

В ночь на 2 сентября в одной из булоч-
ных или пекарен Лондона вспыхнул огонь 
и, под воздействием сильного ветра, стал 
мгновенно распространяться по тесным 
улицам лондонского Сити. Деревянные 
жилые дома с соломенными крышами, 
склады, магазины и мастерские горели 
очень быстро, а хранившиеся в них бочки 

со спиртными напитками и маслом, ве-
ревки, уголь и другие горючие материалы 
усугубляли ситуацию. 

В то время самой популярной противо-
пожарной мерой было быстрое разруше-
ние горевшего строения, что не давало 
огню перекинуться на соседние дома. 
Однако в ту роковую ночь лорд-мэр Лон-
дона, г-н Томас Блудворт, не был уверен 
в целесообразности этих мер. И к тому 
времени, когда он приказал разрушить 
здания, было слишком поздно. «Великий 
пожар», бушевавший на улицах Лондона 
в течение пяти дней, полностью уничто-
жил треть города, превратив в руины бо-
лее 13 тысяч жилых зданий и 87 церквей, 
в том числе, Собор св. Павла, и оставил 
без крова 100 тысяч человек. 

Виновных в возникновении пожара так 
и не нашли. Правда, в то время ходили 
упорные слухи о том, что поджог могли 
совершить католики, которые тогда нахо-
дились в опале в протестантской Англии, 
или французы с голландцами, с которыми 
англичане воевали.  А в конце 1666 года 
в поджоге был обвинен и затем казнен 
француз по имени Робер Юбер, который, 
как потом выяснилось, приехал в Лондон 
уже после пожара. В январе 1667 года Ко-
ролевский Совет постановил, что пожар 
был несчастным случаем, вызванным 
«рукой Божьей, сильным ветром и очень 
сухим временем года».

Социальные и экономические пробле-

мы, которые возникли в результате этого 
стихийного бедствия, были очень серьез-
ными. Общий ущерб от пожара был оце-
нен в астрономическую по тем временам 
сумму – 10 миллионов фунтов стерлин-
гов. Парадоксально, но в те времена пла-
тить за восстановление зданий должны 
были не владельцы домов, а жильцы.

Именно после «Великого пожара» жи-
телям Лондона стало очевидно, что тра-
диционные противопожарные средства 
и мероприятия не гарантируют защиту 
имущества от крупного пожара. Так в Лон-
доне был принят специальный «Закон 
о восстановлении», в котором оговари-
вался порядок строительства новых зда-
ний взамен сгоревших. Многие районы 
Лондона были перепланированы, улицы 
расширены, а дома стали строить в ос-
новном из камня. Тогда же впервые поя-
вилась услуга страхования зданий от воз-
гораний, причем страховка деревянного 
дома обходилась в два раза дороже, чем 
страховая защита каменного. 

Самая первая компания «огневого» 
страхования «Файер офис» (The Fire 
Office), впоследствии  известная 

«Застрахованные домы получают доски, с означением, что они застрахованы в сем Обществе»
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ИСТОРИЯ СТРАХОВАНИЯ

под названием «Феникс», открылась в 
Лондоне в мае 1680 года. Известно, что 
на страховых полисах этой компании 
была изображена мифологическая пти-
ца Феникс, возрождающаяся из пламени. 
Несмотря на то, что эта компания пре-
кратила свое существование в 1713 году, 
символ феникса был перенят новой стра-
ховой компанией.  

В те далекие времена муниципальных 
пожарных команд еще не существовало, 
и страховые компании с целью уменьше-
ния возможных выплат начали организо-
вывать собственные пожарные бригады. 
Это создало определенную проблему.

В 17 веке в английских городах немно-
гие улицы имели название, а нумерация 
домов вообще отсутствовала. Ориен-
тироваться в незнакомом районе и, тем 
более, определить принадлежность част-
ных домов было весьма затруднительно. 
Приехавшие на место пожара команды, 
материально заинтересованные в туше-
нии застрахованных зданий, начинали 
прежде всего выяснять между собой, кто 
имеет право на тушение. Споры нередко 
заканчивались массовой дракой, проис-
ходившей на фоне успешно горевшего 
строения, и дело, по сведениям некото-
рых английских источников, иногда дохо-
дило до смертоубийства. При этом часто 
было неизвестно, застраховано ли зда-
ние вообще.

Для предотвращения подобных ситуа-
ций необходимы были опознавательные 
знаки, указывающие на то, в какой ком-
пании застрахованы дома. Так возникла 
идея о создании «fire marks» - красочных 
табличек с названием страховой компа-
нии, изображением ее фирменного знака, 
а иногда и с номером полиса, по которому 
строение было застраховано. Страхова-
тели получали таблички вместе с поли-
сом и размещали их на фасадах своих 
зданий.  

Первые страховые доски, появление 
которых английские исследователи от-
носят к 1682 году, отливались из свинца. 
Позднее их стали изготавливать из меди, 
жести, цинка, латуни и керамики. На до-
сках изображали эмблему страховой ком-
пании, во многих случаях воспроизводили 
герб графства. В дизайне эмблем боль-
шинства страховых компаний того вре-
мени присутствовали сюжеты и образы 
греческой мифологии. 

Зародившаяся в Лондоне практика ис-
пользования «fire marks» постепенно рас-
пространилась по всей стране. Английс-
ким исследователям известно около 200 
страховых компаний, выпустивших в об-

щей сложности более 900 страховых до-
сок. Из Англии мода на доски перешла в 
европейские страны и британские владе-
ния в Северной Америке, а в XIX – первой 
половине XX века «fire marks» становятся 
непременными атрибутами страховых от 
огня обществ всего мира: от США на за-
паде до Японии на востоке, от Канады на 
севере до Новой Зеландии на юге. 

С течением времени меняется назна-
чение страховых досок. Уже в начале XIX 
века по мере повсеместного развития 
почтовой системы и, следовательно, вве-
дения нумерации домов и названий улиц, 
«опознавательная» функция страховых 
досок отходит на второй план: они, по 
большей части, становятся частью наруж-
ной рекламы страховых компаний.

В первой половине XIX века вместе с 
европейским, прежде всего германским, 
опытом страхования доски приходят в 
Россию. Документально появление стра-
ховых досок в нашей стране датируется 
1827 годом, когда начало осуществлять 
свою деятельность «Российское стра-
ховое от огня общество» – акционерная 
компания, положившая начало развитию 
страхового рынка в России. 
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Ирвин Шоу

 - Попросите, пожалуйста, мистера Генри 
Граймса, - сказал я девушке, ответившей на 
мой телефонный звонок. Девушка  поинтере-
совалась, кто его спрашивает.  Называться 
мне не хотелось. И потому я просто сказал, 
что звонит брат... Нас, братьев,  было трое, 
так что в какой-то степени я сохранял инког-
нито.

- Кто говорит? О, неужели это ты, Дуг? Ка-
кого черта, где ты? - прогудел в трубке радос-
тный голос брата. Он был старше меня на 
семь лет,  росли  мы вместе, но в детстве я 
считался  надоедливым,  несносным  ребен-
ком.  После моего отъезда из родного города 
мы почти не встречались.

- Я у вас в городе. В отеле «Хилтон».
- Забирай свои вещи и кати ко мне. У меня 

есть  свободная  комната  для гостей. Раньше 
семи утра дети тебя не разбудят, -  засмеялся  
брат.  Звуки его низкого  голоса  перемежались  
с  трескотней  счетных  машинок.  Генри рабо-
тал в бухгалтерии, и неумолчное стрекотание 
было музыкой  их  рабочего дня. - Я позвоню 
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сейчас Магде и скажу, что ты будешь к обеду.
- Минутку, Хэнк, - перебил я. - Хочу попро-

сить тебя об одном одолжении.
- Ради Бога, дорогой мой. Что тебе нужно?
- Я обратился за получением заграничного 

паспорта. Для этого  требуется мое свидетель-
ство о рождении. Если запросить его, то на 
это  уйдет  недели три, а я очень тороплюсь.

- Куда ты едешь?
- За границу.
- А куда именно?
- Это неважно. Так вот, посмотри, нет  ли  

моего  свидетельства  в  тех бумагах, что оста-
лись у тебя после смерти матери.

- Приходи к обеду и вместе посмотрим.
- Я бы не хотел, чтобы твоя жена знала о 

моем приезде.
- Почему? - озабоченно спросил брат.
- Не мог бы ты отлучиться с работы, найти 

мою метрику и прийти ко мне в отель? И вдво-
ем пообедаем.

- Но почему...
- Потом объясню. Сможешь прийти?
- Да, смогу. В начале седьмого.
- Приходи в бар.
- Место знакомое, - сказал Генри с радос-

тным смешком выпивохи. Я положил трубку 
и некоторое  время  молча  сидел  на  краю  
постели  в невзрачном номере провинциаль-
ного отеля, все еще держа руку на телефоне  
и спрашивая себя, стоило ли сюда приезжать. 
Не лучше ли было послать  запрос и, укрыв-
шись где-нибудь, недели две-три ожидать  
получения  метрики.  Нет, если уж  хочешь  
вернее  рассчитывать  свое  будущее,  нельзя  
отбрасывать прошлое. А мой брат Генри иг-
рал в нем большую роль.

Когда умер отец, Генри было двадцать лет, 
остальные дети в  семье  были значительно 
младше. Как-то само собой вышло, что он 
стал главою семьи и  я привык слушаться его 
и во всем на него полагаться. Это было даже  
приятно. Генри был добродушный,  простой  
и  умный  парень,  притом  весьма  хорошо 
учившийся (в классе - всегда первый, его пос-
тоянно выбирали  старостой,  и по окончании 
школы он получил стипендию в Пенсильванс-
ком университете).  У него была деловая сно-
ровка, он не был скуп и  из  своих  заработ-
ков  щедро помогал братьям, особенно мне. 
Как наша мать любила при случае  повторять, 
Генри родился, чтобы выбиться в люди и 
стать богачом. Он же помог мне и  в спорах с 

матерью, ни за что не хотевшей, чтобы я стал 
летчиком,  и  платил за мое обучение в летной 
школе. К тому времени он уже был  дипломи-
рованным бухгалтером с хорошей репутаци-
ей, прилично зарабатывал и рано женился.    
В последующие годы я выплачивал ему те 
деньги, что он истратил  на  мое обучение в 
летной школе, хотя он  никогда  не  напоми-
нал  мне  о  них.  Но виделись мы по-прежнему 
весьма редко, общего у нас было мало, к тому 
же  у Генри появились свои заботы: прибавле-
ния в семействе, нелады с женой.

А когда нам все-таки удавалось собраться 
вместе, Магда, его супруга, с глупой назойли-
востью изводила меня расспросами, почему я 
еще не женат.    Словом, я понимал, что мно-
гим обязан своему брату Генри и сам виноват 
в том,  что  отдалился  от  него.  И  сейчас  
был   даже   рад   тому,   что бюрократические 
порядки заставили меня приехать к нему за 
помощью.

Брат появился в баре, и меня поразил его 
вид. Когда мы расстались  пять лет назад, это 
был крепкий, хорошо сложенный, уверенный 
в себе мужчина.  А сейчас казалось, что эти 
годы совершенно  измотали  его.  Он  весь  
как-то съежился, согнулся;  волосы  на  голове  
очень  поредели,  стали  какие-то желтовато-
серые. Он теперь  носил  очки  с  толстыми  
стеклами  в  золотой оправе, от них на пере-
носице оставался глубокий след.

Пробираясь  между  столиков  полуосве-
щенного  бара,  Генри  походил  на трусливо 
озиравшегося зверька, вылезшего из  своей  
норы  и  готового  при первом же признаке 
опасности юркнуть обратно. Поднявшись  из-
за  стола,  я окликнул его. Мы молча пожали 
друг другу руки. Генри,  наверное,  понимал, 
что резкие изменения во всем его облике бро-
сились мне в глаза и я  пытаюсь не подавать 
виду, что замечаю их.

- Тебе повезло, сразу же нашел, - сказал 
брат, вынув из кармана конверт и вручая его 
мне.

Я вытащил из конверта свидетельство. 
Итак, все в порядке  -  бытие  мое законно под-
тверждалось. Дуглас Трейнор Граймс, мужс-
кого  пола,  родился  в США, сын Маргарет 
Трейнор Граймс.

Пока я рассматривал пожелтевший листок 
бумаги, Генри торопливо  снял  с себя пальто 
и повесил его на спинку стула. Пальто было 
поношенное, обшлага и локти лосни-
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лись.
- Что выпьешь, Хэнк? - обратился  я  к  нему  

с  нарочито  подчеркнутой сердечностью.
- Коктейль  из  виски,  как  обычно,  -  сказал  

Генри.  Голос  его  не изменился, был таким  
же  низким  и  звучным,  подобно  ценной,  за-
ботливо хранимой реликвии, оставшейся от 
прошлых лучших дней.

- И мне то же самое, - кивнул я официанту, 
уже стоявшему  у  столика  в ожидании заказа.

- Ну, дорогой, значит, вернулся. Как блудный 
сын.

- Не совсем так. Скорее, я бы сказал, оста-
новился для дозаправки.

- Ты больше не летаешь?
- Я писал об этом.
- Это единственное, о чем ты написал. Я, 

понятно, не  упрекаю.  -  Брат развел руками, 
и я заметил, что руки у  него  немного  дрожат. 
Боже мой, подумал я, ведь ему всего сорок 
лет. -  Все  у  нас  чертовски  заняты, - продол-
жал он. - Общаемся  редко,  а  годы  уходят.  
Вот  и  идем  своими, различными путями.

Подали заказанные коктейли, мы чокну-
лись, и Генри  с  жадностью,  одним глотком 
хватил полстакана.

- После целого дня в конторе... - поймав мой 
взгляд, пояснил  Генри.  - Ах, эти унылые кон-
торские дни.

- Да уж, представляю себе.
- А теперь рассказывай о своей жизни, - ска-

зал Генри.
- Нет, сначала ты расскажи о Магде, о своих 

детях и обо всем прочем.
Мы выпили еще по два коктейля, пока Ген-

ри рассказывал  о  своей  семье. Магда  пре-
восходная  жена,  но  устает  от  всего  -   и   от   
работы   в родительско-преподавательской 
ассоциации, и от преподавания стенографии 
по вечерам. Его три дочки очаровательны. У 
старшей, четырнадцатилетней, свои трудно-
сти. Она очень нервная, как и все дети пере-
ходного возраста  в  наши дни, приходится 
ее немного подлечивать у психиатра. Затем 
была вытащена из бумажника и продемонс-
трирована семейная фотография. Вся семья  
снялась  на берегу озера. Жена и  дети  за-
горелые,  крепкие,  веселые,  а  сам  Генри, 
бледный, печальный, в больших до смешного 
трусах, походил на утопленника.

А вот новости о нашем младшем брате Бер-
те поразили меня.

- Он работает на радио в Сан-Диего,  ведет  

программу  для  гомиков,  - пояснил Генри. - 
Странно, прежде мы ничего такого за ним не 
замечали.  Или ты замечал?    Я признался, 
что нет.

- Ладно, ничего не поделаешь, - вздохнул 
Генри, - в наши дни это уже не редкость. Но 
все-таки, чтобы  такое  случилось  в  нашей  
семье.. Отец перевернулся бы в  гробу. Но 
Берт - славный  малый, каждое  Рождество 
присылает детишкам гостинцы из Калифор-
нии. Не знаю, правда, как бы я его встретил, 
вздумай он приехать сюда. Наша замужняя 
сестра Клара жила в Чикаго, у нее уже двое 
детей. Знаю ли я об этом, поинтересовался 
Генри.

- Знал, что она замужем, но о детях ничего 
не знал.

- Мы совсем растеряли друг друга, - со вздо-
хом проговорил  Генри. - В наше время семьи 
распадаются. Через несколько лет уйдут и 
мои дети, и мы с Магдой останемся вдвоем у 
телевизора. - Он горестно покачал головой. - 
Где мои радостные мысли о счастливом буду-
щем? Правда,  что-то  и  радует.  Эти ублюдки 
наверху не возьмут у меня сына, чтобы  он  
погиб  в  одной  из  их проклятых войн. Что это 
за страна, где надо благодарить Бога, что  у  
тебя нет сына? Вот тебе и счастье. - Он опять  
покачал  головой,  как  если  бы завел разго-
вор о том, чего лучше не касаться. - Выпьем 
еще?

Передо мной стоял  почти  полный  стакан,  
но  Генри  заказал  еще  два коктейля. Вскоре 
он напьется. Возможно, тут и крылась разгад-
ка, но я знал, что лишь этим всего не объяс-
нишь.

- Клара живет хорошо, - продолжал Генри. - 
По крайней мере, так она пишет, когда соизво-
лит осчастливить нас письмом. Ее муж - важ-
ная шишка в биржевой маклерской фирме. У 
них своя яхта на озере. Представляешь, а? Но 
хватит о нас. Как твои дела?

- Поговорим после ужина.
В ресторане Генри заказал обильный ужин.
- Как насчет бутылки вина? - спросил он, 

широко  улыбаясь,  словно  его осенила весь-
ма удачная мысль.

- Как хочешь, - ответил я, хотя и видел, что 
от  вина  ему  станет  еще хуже. Но я с детства 
привык, что всегда решает он.    

За ужином Генри почти ничего не ел, нале-
гая на вино.  Порой,  вспомнив, что он как-ни-
как глава семьи, он пытался  отрезветь,  вски-

дывал  голову  и говорил строгим голосом, 
сидя очень прямо. В один  из  таких  моментов  
он потребовал, чтобы я поведал ему о себе.

- Где ты был, что делал? Что привело  тебя  
сюда?  Как я понимаю, ты нуждаешься в помо-
щи. Я небогат, но сумею наскрести...

- Ничего не нужно, Хэнк, - поспешно пере-
бил я. -  Деньги для меня не проблема.

- Вот как? - горько усмехнулся Генри. - Ты 
так думаешь?

- Послушай, Хэнк, - сказал я, наклонившись 
к нему через стол и  понизив голос, чтобы при-
влечь его внимание. - Я очень далеко уезжаю.

- Далеко? Куда же? Ты всю жизнь куда-то 
уезжаешь.

- На этот раз совсем иное. Я уезжаю, быть 
может, очень надолго. Сначала в Европу.

- Работа в Европе?
- Не совсем.
- У тебя нет работы?
- Не задавай, пожалуйста,  лишних  вопро-

сов,  Хэнк. На неопределенное время я уез-
жаю. И не знаю, сумеем ли мы когда-нибудь  
снова  увидеться. Может, и нет. Но я хочу поб-
лагодарить тебя за все, что ты для меня сде-
лал. Хочу сказать, что очень ценю это.

- А, ерунда, Дуг. Забудь об этом.
- Нет, не забуду. Ведь отец умер, когда мне 

было всего тринадцать лет.
- Отец оставил после себя небольшую 

страховку, - с гордостью заметил Генри. - Не-
большой, но замечательный страховой полис. 
Нельзя было ожидать этого от рабочего на 
заводе. Человека, который зарабатывал на 
жизнь своими руками. Однако он прежде все-
го думал о своей семье. Что было бы  со  все-
ми нами, если бы не его страховка?

- Я не об этом.
- Слушай бухгалтера, когда дело касается 

страховки.
- Отца-то я плохо помню. Я был ребенком 

и  редко  видел  его.  Как  мне кажется, домой 
он по большей части приходил лишь затем, 
чтобы поесть.  Мне трудно припомнить даже 
его лицо.

- Его лицо? - повторил  Генри.  -  Лицо  чес-
тного, твердого человека, который никогда 
не сомневался в себе. Лицо прошлого века. 
Чувства долга  и чести выражали простые 
черты этих лиц. Но отец дал  мне  плохой  со-
вет,  - продолжал он, несколько трезвея. - Тоже 
из прошлого века. Все поучал меня: «Женись 
пораньше, парень». Ты помнишь, что 

Ирвин Шоу
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он  постоянно  читал  Библию  и водил нас в 
церковь. Лучше жениться, чем обжигаться на 
девчонках,  твердил он. Вот я и женился рано, 
послушал старика. С его страховкой или без  
нее, а обжигаться все-таки лучше.

- Хватит, ради Бога, о страховке.
- Как скажешь, братец. Ты же пригласил 

меня на ужин. Ведь ты  угощаешь, правда?
- Конечно. Хватит об отце. Он мертв. О 

матери тоже говорить не будем  - и ее нет в 
живых. Они работали не покладая рук, чтобы 
поднять семью. И вот один из нас вещает на 
радио для педерастов, другой  -  пьянчуга-
бухгалтер, тоже лезет из кожи, чтобы поднять 
семью. Я это говорю в утешение отцу -  у него 
была своя вера. Что ж, у Клары есть яхта, у 
нашего  диктора  Берта  - мальчики с  пляжей  
Калифорнии,  у  меня  -  бутылка,  -  он  рас-
плылся  в глуповатой улыбке. - А у тебя что, 
братец?

- Пока еще не знаю.
- Еще не знаешь? -  гримасничая,  восклик-

нул  Генри.  -  Тебе  сколько, тридцать два или 
тридцать три года? И все еще не  знаешь? 
Счастливчик, у тебя, выходит, все впереди. А 
вот  у  меня,  помимо  бутылки,  еще  совсем 
плохие глаза. Можешь представить себе сле-
пого  бухгалтера?  Так  вот,  лет через пять я с 
голой задницей окажусь на улице

- Боже мой! - вскричал я, потрясенный сов-
падением. - По той же  причине меня отстра-
нили от полетов!

- Вот как, - произнес Генри. - А я-то думал, 
что ты разбил какой-нибудь самолет или пе-
респал с женой своего босса.

- Увы, - вздохнул я. - Все дело в чертовой 
сетчатке. Она-то и  доконала меня.    

- У всех нас  глаза  ни  к  черту,  -  по-дурацки  
захихикал  Генри. - Фатальный порок семьи 
Граймсов. - Он снял очки и протер слезивши-
еся глаза. Вдавленный след на переносице 
походил на  глубокую  рану.  Глаза  его  без 
очков казались пустыми, лишенными всякого 
выражения. - Но ты  заявил,  что едешь в Ев-
ропу. У тебя богатая бабенка? Она везет тебя?

- Ничего подобного.
- Послушай моего совета - найди  себе  та-

кую.  Роман  для  души - это ерунда. Вот я сов-
сем в другом положении. Моя жена презирает 
меня.

- Никогда не замечал этого, Хэнк. - И в са-
мом деле, на снимке его  жена Магда не похо-
дила на женщину, презиравшую  кого-нибудь.  

Я  несколько  раз встречался  с  ней,  и  она  
производила   впечатление   благожелатель-
ной, уравновешенной женщины, пекущейся о 
благополучии своего мужа.

- Ты не понимаешь, братец, - с горечью про-
говорил  Генри. - Она  явно презирает меня.  
Хочешь знать почему?  Да  потому, что по ее 
высоким американским меркам - я никчемный 
неудачник. Она  не  может  купить  себе но-
вого  платья,  а  ее  подруги  покупают.  Дом  
наш  уже  лет  десять  не ремонтировался. Мы 
задолжали за телевизор. У нас старенький ав-
томобиль. Я лишь бухгалтер, а не компаньон 
фирмы. Считаю чужие деньги - и только. А ты 
знаешь, что хуже всего на свете? Чужие де-
ньги...

- Хватит, Хэнк, прошу тебя, - остановил я 
его. Трудно было вынести, да еще за обедом, 
такую волну самобичевания, хорошо еще, что 
его  не  слышали за соседним столиком.

- Позволь закончить, братец, - взмолился 
Генри. - Жена упрекает, что  у меня плохие 
зубы и дурно пахнет изо рта, а  все  потому,  
что  мне  не  по средствам пойти к зубному 
врачу. А пойти  я  не  могу,  так  как  все  три 
чертовы дочки каждую неделю ходят к  нему  
для  выпрямления  зубов,  чтобы потом, когда  
подрастут,  могли  улыбаться,  как  кинозвез-
ды.  И  еще  она презирает меня за то, что я 
уже пять лет не спал с ней.

- Почему?
- Я импотент, -  с  жалкой  улыбкой  при-

знался  Генри.  -  У  меня  все основания быть 
импотентом. Уж поверь слову своего  брата.  
Помнишь  ту субботу, когда ты вернулся до-
мой и застал меня в постели с девицей? Как 
ее звали, черт возьми?

- Синтия.
- Вот-вот. Синтия.  Синтия  с  большими  

сиськами.  Она  завопила,  как недорезанная 
курица, - по сей день у меня в ушах звенит ее 
визг. А потом, когда я расхохотался, она вле-
пила мне затрещину. Что ты тогда подумал  
про своего старшего брата?

- Да ничего особенного. Я даже не понимал, 
чем вы занимались.

- Но теперь-то понимаешь?
- Да.
- Тогда я не был импотентом, верно?
- Господи, да откуда мне знать?
- Уж поверь мне на слово. Ты рад, что снова 

приехал к нам в Скрантон?
- Послушай, Хэнк, - сказал я, взяв его за 

руки и крепко сжав их, - ты достаточно трезв, 
чтобы понять то, что я скажу тебе?    

- Близок к тому, - хихикнул он и затем, на-
хмурясь,  бросил:  -  Отпусти руки.

Я отпустил его руки, вынул бумажник и от-
считал десять сотенных.

- Вот тебе тысяча долларов, - сказал я и, 
наклонившись, сунул их ему  в нагрудный 
карман пиджака. - Не забудь, где они.    Генри  
шумно  вздохнул,  полез  в  карман,  вытащил   
деньги   и   стал разглаживать на столе каж-
дую бумажку.

- Чужие деньги, - бормотал он. Казалось, он 
совершенно протрезвел.

- Итак, завтра я уезжаю, - продолжал я. - Да-
леко, за границу. Время  от времени буду да-
вать знать о себе. Если тебе еще понадобятся 
деньги, ты их получишь. Понятно?

Генри старательно сложил деньги и спрятал 
их в бумажник. Слезы полились из его глаз, 
молчаливые слезы, катившиеся из-под очков 
по его мертвенно-бледным щекам.

- Не надо плакать. Ради Бога, не плачь, 
Хэнк, - упрашивал я.

- Ты, наверное, попадешь в беду, - печально 
произнес Генри.

- Возможно, что и так. Во всяком случае, я 
уеду. Если кто-нибудь придет к тебе и будет 
спрашивать обо мне, ты меня не видел и  ни-
чего  не  знаешь. Ясно?

- Да, понятно, - кивнул Генри. - Позволь, Дуг, 
задать лишь один вопрос. Дело-то стоящее?

- Пока еще не знаю. Там видно будет. Да-
вай-ка выпьем по чашке кофе.

- Не надо мне кофе. Могу выпить его  и  у  
себя  в  счастливом  доме  с драгоценной же-
ной.

Мы поднялись из-за стола, я помог  брату 
надеть пальто. Потом расплатился с офици-
антом, и мы пошли к выходу. Генри,  ссуту-
лившись, весь какой-то скособоченный, при-
пустил было вперед, потом  приостановился, 
пропуская меня к двери.

- Знаешь, - сказал Генри, - что говорил  мне  
отец  перед  смертью?  Он признался, что из 
всех сыновей больше всех  любит  тебя.  Ска-
зал,  что  ты самый лучший, чистая душа. - Тон 
у Генри был, как у обиженного ребенка. - Как 
думаешь, зачем понадобилось ему на смер-
тном одре говорить такое своему старшему 
сыну?

И он зашагал к выходу. Я распахнул перед 
ним дверь,  невольно  подумав, какое 
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для меня это стало привычное дело - распа-
хивать двери.

На улице было холодно, дул порывистый 
пронизывающий ветер. Генри съежился и то-
ропливо застегнулся на все пуговицы.

Я крепко обнял его и чмокнул в еще мокрую 
щеку, ощутив на  губах  соль. Потом усадил в 
такси.  Прежде  чем  таксист  успел  завести  
мотор.  Генри остановил его, похлопав по пле-
чу, и опустил боковое стекло с моей стороны.

- Послушай, Дуг, - сказал он, - я только что 
понял, в  чем  дело.  Весь вечер я недоумевал 
и ломал себе голову, не в  силах  понять,  что  
в  тебе такого странного. Ты ведь больше не 
заикаешься!

- Да, - подтвердил я.
- Как ты это устроил?
- Лечился у логопеда, - брякнул я. Впрочем, 

что лучше я мог придумать?
- Здорово, просто потрясающе. Везунчик же 

ты!
- Угу, - согласился я. - Я везунчик. Спокой-

ной ночи, Генри.
Он поднял стекло, и такси покатило  прочь. 

Я грустно глядел  вслед машине, увозившей 
моего старшего брата, о котором мать  гово-
рила,  что  из всех нас он один рожден для 
богатства и счастья.    Вернувшись к себе в 
номер отеля, я уселся перед телевизором. На  
экране мелькала одна реклама за другой, при-
чем  назойливо  расхваливались  такие вещи, 
которые я никогда бы не стал покупать.    Я 
плохо спал в эту ночь, мучимый стремитель-
ными мимолетными  видениями: то какие-то 
женщины, то чьи-то похороны.

Меня  разбудил  звонок  телефона,  стояв-
шего  на  столике  у  изголовья кровати. Взгля-
нув на часы, я увидел, что был восьмой час 
утра.

- Дуг, - услышал я в трубке голос брата. Кто 
же еще мог  знать,  что  я здесь. - Дуг, мне надо 
повидаться с тобой.

Я вздохнул в досаде. Вчерашней встречи 
мне вполне хватило бы еще лет на пять.

- Где ты? - спросил я.
- Внизу в вестибюле. Ты уже завтракал?
- Нет, конечно.
- Так буду ждать тебя. - И он повесил трубку, 

не дожидаясь ответа. Генри сидел за чашкой 
черного кофе, один  во  всем  зале, освещен-
ном неоновыми лампами. За окном было еще 
темно. Он всегда вставал рано, и  это была 
еще одна добродетель, которая восхвалялась 

нашими родителями.
- Извини, что разбудил тебя, - сказал брат, 

когда я сел за его  столик. - Мне надо было 
непременно повидаться с тобой до твоего 
отъезда.

- Ладно, - кивнул я, еще не совсем очнув-
шись от своих сновидений. - Все равно ничего 
хорошего во сне у меня не было.

- Слушай, Дуг, - несколько запинаясь, начал 
он, - вчера ты сказал, когда... когда дал де-
ньги. Не подумай, что я не признателен тебе. 
Я нетерпеливо отмахнулся:

- Давай больше не говорить об этом.
- И затем ты сказал... сказал, что если мне 

понадобится...
- Да, говорил.
- Значит, ты имел в виду...
- Иначе бы не сказал.
- И даже... даже двадцать пять тысяч? - он 

покраснел, выговорив такую цифру. Я лишь на 
миг поколебался.

- Да, если ты нуждаешься в них, - подтвер-
дил я.

- Ты хочешь знать, для чего нужны эти де-
ньги?

- Если тебе угодно, - ответил я, сожалея о 
том, что вчера не уехал из города.

- Эти деньги не только для меня, а для 
нас  обоих.  В  конторе  я  веду счета разных 
клиентов. И есть одна маленькая только  что  
организовавшаяся компания. Двое очень спо-
собных молодых людей.  Оба из Массачусетс-
ского института. У них идея, которая может 
стать большим, весьма большим  делом. Они 
подали заявку на патент новой системы ми-
ниатюризации. Для  всех  видов электронного 
оборудования. Но у них нет средств. А чтобы 
начать  дело, нужно не менее двадцати пяти 
тысяч. Они обратились в банк за кредитом, 
но банк отказал. Мне известно их положе-
ние, потому что я  веду  их  счета  и говорил 
с ними. Словом, я могу войти к ним третьим 
компаньоном и  получить треть акций. Стану 
членом правления компании, ее казначеем, 
чтобы охранять наши интересы. Как только 
наладится выпуск продукции, они сразу вый-
дут  на Амекс.

- Куда?
- На Американскую биржу, - пояснил Генри и 

с удивлением посмотрел на меня. 
- Где ты, черт возьми, был все эти годы?
- Нигде. Между небом и землей.
- И даже нельзя предвидеть,  как  высоко  

могут  подняться  акции  этой компании. Из 
нашей доли ты получаешь две трети, а я одну. 
Ты находишь  это несправедливым? - с трево-
гой спросил он.

- Вовсе нет, - ответил я, мысленно уже пос-
тавив крест на этих двадцати пяти тысячах. 
Во всяком случае, кроме наличных  денег,  ле-
жавших  в  моем сейфе, все остальное каза-
лось мне сомнительным.

- Ты благородный человек, Дуг. Очень бла-
городный, - с дрожью  в  голосе произнес брат.

- Брось ты это, - резко оборвал я. - Никакой 
я не благородный. Сможешь в среду приехать 
в Нью-Йорк?

- Конечно, смогу.
- Я приготовлю деньги. Наличными. Нака-

нуне во вторник  позвоню  тебе  в контору и 
скажу, где мы встретимся.

- Наличными? - удивился Генри. - А почему  
не  чеком?  Неприятно  везти столько денег с 
собой.

- Ничего, управишься с этой ношей. Чеков я 
не выписываю. Я мог заметить, как изменился 
в лице мой брат. Он хотел  получить деньги, 
очень хотел, но как человек порядочный и вов-
се не дурак, он теперь совершенно не сомне-
вался в том, что откуда бы у меня ни взялись  
деньги  - это нечестные деньги.

- Не хочу, Дуг, причинять тебе беспокойство, 
- с усилием проговорил Генри. - Я... я смогу 
обойтись и без этого. - Видно было, чего ему 
стоило вымолвить последние слова.

- Пусть каждый решает за себя, - коротко 
отрезал я. - Так или иначе,  а во вторник утром 
жди моего звонка.

Генри тяжело вздохнул, как вздыхает че-
ловек, которому предстоит принять трудное 
решение.

Я был рад уехать наконец из Скрантона и 
катить по покрытому льдом шоссе обратно в 
Вашингтон. Вспомнив о предстоящей в этот 
вечер игре  в  покер  у Хейла, я пощупал в 
кармане мой талисман - серебряный доллар.

В штате Мэриленд, где шоссе не было  об-
леденевшим,  меня  задержали  за превыше-
ние скорости, но я быстро  откупился,  дав  
полицейскому  пятьдесят долларов. Загнув-
шийся в «Святом Августине» мистер Феррис, 
или как там  его звали на самом деле,  предо-
ставил  мне  возможность  сорить  деньгами  
для укрепления американского образа жизни.
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Диалог двух андеррайтеров
В страховой компании рассматривается 

заявление на страхование жизни.
Диалог двух андеррайтеров: 
Первый: - Пишет (клиент), что курит, но не 

указывает сколько сигарет в день. Значит, 
есть что скрывать; значит, курит много; зна-
чит, возможны проблемы с легкими.

Второй: - Или не помнит, значит, пробле-
мы с памятью. 

Первый: - Или не может сосчитать, значит, 
слабоумие. 

Второй: - Или не увидел уточнения к воп-
росу, значит, слабое зрение. 

Первый: - Да, -12. 
Второй: - Надбавки к тарифу не избежать.

Честь профессии
Пьяница по ошибке попал в гостиницу, 

в холле которой проходила конференция 
страховых агентов. Пользуясь подвернув-
шимся случаем, он заплетающимся язы-
ком начал костерить страховщиков: «Я 
з-з-знаю, с-с-страховые агенты - те же мо-
мо-мо-шенники, мо-шен-ни-ки. И если кто 
так не счи-считает, пусть выходит, мы с ним 
потол-потол-потолкуем».

Вдруг проходивший мимо господин возму-
тился: «Вы сейчас же возьмете свои слова 
обратно, или я за себя не ручаюсь».

Не ожидая сопротивления с этой стороны, 
пьяница удивился: «А ты - ты что, тоже с-с-
страховой агент?»

«Ну нет! - возмутился господин. - Но я 
мошенник!»

Исцеление страховкой
Один мужик узнал, что его друг неудачно 

упал, повредил позвоночники теперь ле-
жит парализованный. Отправляется к нему 
в больницу, приходит - тот лежит без дви-
жения, на лице страдание, вокруг няньки, 
сестры...

Ну, мужик посидел у него, поговорили.
Потом друг шёпотом говорит:
- Да ты не думай, это всё цирк... Ничего у 

меня страшного нет...
Зато по страховке пять штук получил!

- Да ты что? Ради пяти штук теперь всю 
жизнь будешь вот так лежать?!!

- Зачем всю жизнь? Я через месяц на па-
ломничество отправляюсь,

к святому источнику...

«Дорогая» теща
Мужик на похоронах тёщи горько рыдает и 

бьет себя по голове.
Люди начинают переглядываться, некото-

рые из присутствующих крутят пальцами у 
виска и многозначительно подмигивают. На-
конец, кто-то не выдерживает и участливо 
так говорит:

- Ну... ты того... чего уж убиваться-то?
- Да есть чего, - отвечает мужик. - В среду 

страховщик заходил ее на 50 000$ страхо-
вать, а я ему сказал, что эта сволочь еще 
лет сорок не сдохнет!

Талант
Страховой агент пошел работать продав-

цом. За прилавком мужчина рассматривает 
рыболовные крючки. 

- О, вы выбрали шикарный крючок! А какая 
у вас удочка? - спрашивает экс-страховщик. 

- Обыкновенная... 
- Могу предложить вам новую разработку! 
Покупатель кивает. 
- А куда на рыбалку собрались? На Клязь-

му? В эти выходные обещали дожди. Купите 

Дорогие коллеги!
«Шутка есть ослабление напряжения, поскольку она – отдых», – писал Аристотель. Позволим себе небольшую передышку!

дождевик... 
Покупатель оформляет покупки. 
- А на чем поедете? На «Жигулях»? Завяз-

нете по уши. Могу предложить джип «Черо-
ки» - со скидкой. 

Покупатель уезжает на джипе. 
В торговый зал вбегает директор: 
- Браво! Начать с крючка и закончить 

джипом!.. 
- Ну что вы, - говорит страховой агент. - 

У его жены критические дни, он пришел за 
прокладками, а я ему говорю: «У тебя ж три 
дня свободных - поезжай на рыбалку!»

Юмор от страхователей
- Я думал, что мое окно было открыто, но 

обнаружил, что оно закрыто, когда попытал-
ся высунуть голову. 

- Я съехал с дороги, взглянул на мою тещу 
и направился к обрыву. 

- Возвращаясь домой, я въехал во двор 
чужого дома и врезался в дерево, которого 
у меня нет. 

- Другая машина столкнулась с моей 
без всякого предупреждения о своих 
намерениях. 

- Я столкнулся со стоящим грузовиком, 
который двигался в противоположном 
направлении. 

- При попытке убить муху, я въехал в теле-
графный столб. 

- Я провел целый день покупая растения 
и был по дороге домой. Достигнув пере-
крестка, молодой побег спружинил, закрыв 
при этом мне обзор, и я не увидел другой 
машины. 

- Я вожу машину уже 40 лет, заснул за ру-
лем и попал в аварию. 

- Когда я приближался к перекрестку, 
вдруг появился знак, где ни один знак до 
этого не появлялся. Я не смог остановиться 
вовремя, чтобы избежать аварии. 

- Я сказал милиции, что я не травмиро-
ван, но когда снял шляпу, то обнаружил, что 
у меня треснут череп. 

- Меня выбросило из машины, в тот мо-
мент, когда она сошла с дороги. Я позже был 
найден в канаве заблудившимися коровами.

Рубрику ведет коллектив Департамента рекламы и PR ОСАО «Россия»
Ждем Ваши шутки о страховании по адресу: strahodil@ros.ru


